Reich werden wie Dagobert Duck

Ein Ratgeber von Thorsten Jérgens

Inhaltsverzeichnis

Reich werden wie Dagobert DIUCK. ...ttt e naees 4

WALIIUNG oottt bbb R R a R bR R AR R AR R R 5

1. UnternehmensflhIting. .. ..o 5
1.1 LeAdEISIID covvveeeiiectiiicti R 6
1.2 MANAZEIMENL. ..ottt 6
1.3 PersonalmanagemEnt.. .. . it 8
1.4 Personalfithrung und FUhungsrollen. ... s s ssssssssss s ssssses 9
1.5 Investitionen & RiSTKOMANAZEMENIE.........cuuwiicicicieireireireeeei e sse s e e nseen 11
1.6 KPIs und InformationSINFrastrURIUL ..c.cuoiuicieieiieciiiicieciieiie ettt sttt ae 14
1.7 Marketing und VEItrieD. .. .ot 16
1.8 Offentlichkeitsarbeit, SChIAZZEIlen UNA PrESSE....ureuuurreermrreesmrresseeesssesessssseessssssssssssssssssssssssssssssesssssnesssssnasssssnssssssnssssssnnns 18
1.9 Breit aufgestelltes ProdUKEPOLtEOlO. ... 19
1.10 In den richtigen Kreisen VErkehren ... 20
1.11 Die Mechanismen des Marktes KENNEN ..ot et ssessensenaes 22

1.12 Technologie und Weiterbildung

2. Die eigene Personlichkeit und das richtige MINASEL ... seies 26
2.1 ZAhet, SChlauer, SEIDSIDEWUSSLEL ..vcuiviuiiiiiiiiiieieieie ettt ettt ettt et b bbb e bbb esesesese e st s sesesesebesesas 26
2.2 Hingabe zum Beruf ... e 28
2.3 HANAS-ON-IMENTANTAL ...ttt ettt ettt s e e ess s s s s s s e s esebesessasssasasasssasa st esesesebesesesssesssnssssasassessesesesesesesas 29
2.4 Menschenkenntnis & MenSChENDIld.. ..ottt ettt et et ettt s s b bbb s et et esesesesen 30

3. SPALSAMKEIL . cu.cvuiviieiitit iR AR 31
3.1 Sparsamkeit im UNterNENMEN ... 31
3.2 Steuern und Spenden VErMEIAEN . ......cuw it 32
3.3 Sparsamkeit als CharakterZUg .........civiuiuiiiiiii st 33
3.4 SONAEIANGEDOLE.......oviiiiiiiiici bbbt 34

FAZIt UNA SCRIUSS «.evieiiiie ettt ettt ettt bbbt e b e b et et et e assessasss s s b st ebeseb et et esetetessesesssasas bbbt esesesetetessansessanenas 35

TIEEIATUIVEIZEICRIS «..vuiuiiiietetetetete ettt ettt ettt ettt sesebesebebebesesesaseses e s ettt esesesebesesesesesesasaseseas st s esesesebesesesssnsasnsnnnns 36

AAPPENAIX 1ot bbb 37



Reich werden wie Dagobert Duck

Ein Ratgeber von Thorsten Jérgens

Asaah Geld! Es ist mir ein
Hochgenuf, wie ein Seehund
hineinzuspringen...

und es in die. Luft zu
schmeien, dafb es mir aut die
Glatze prasselt.

und wie ein Maulwurf derin
herumzu

Nur wenige Menschen besitzen ausreichend Barvermd-
gen, um darin zu baden. Der berithmteste unter ihnen ist
der GroBindustrielle, GroBunternehmer, GroBhindler,
Grof3grundbesitzer und Bankier, der Globalist, Kapitalist
und Geizkragen Dagobert Duck, seines Zeichens reichs-
ter Mann der Welt.

Ich liebe das Knistern der Banknoten,
das Klimpern der Goldstticke und den
stben Duft des Grobkapitals.

T, f = ) 57
Dagobert Duck: Self-Made-Fantastilliarddir
Aufgrund seines jahrzehntelangen Werdegangs, der ihn
aus seiner Heimat Schottland an den Klondyke und tber
Transvaal, Malaya, Fiji und Samoa schliefllich nach Enten-
hausen fiihrte, ist Dagobert Duck mit allen Wassern ge-
waschen. Der Weg zum Reichtum ist ihm wohlbekannt.

Als mutmafllich weniger beglterte Person kann unseteins
von Dagobert Duck viel tber das Geldverdienen lernen.
Gemeint ist damit nicht, wie man am effizientesten Gold
schiirft oder am schnellsten Wildesel einfingt (vgl. [30]).
Vielmehr geht es um die Methoden, Tricks und Vorge-
hensweisen, mit denen Dagobert sein Vermdgen verdient,
vermehrt und seinen globalen Konzern erfolgreich fiihrt.
Dieser Ratgeber stellt die mannigfaltigen Methoden,
Tricks und Strategien aus Dagobert Ducks Repertoire zu-
sammen.

Dagobert selbst wiirde die Geheimnisse seines Reichtums
freilich nicht freiwillig teilen. So liefert denn auch sein
Buch ,,Das Geheimnis meiner Millionen* keine diesbe-
ziiglichen Hinweise, siche [108]. Ebenso gibt es leider
keine Aufzeichnungen aus seiner Zeit als Finanzberater
des Maharadscha von Heipur, erwihnt in [73].

VON DAGOBERT DUCK, DEM
s REICHSTEN

MANN? DAS

T T

VOLLES BUCH
CEFALLIGY

Ja, sie sprechen Alt-Bengali.
Hab'ich gelernt, als i
finanzberater beim Mahara-

Dagobert gibt allerdings, wenn auch unfreiwillig, den
Muskateller-Indianern vom oberen Amazonas Unterricht
im Reichwerden, dem Hinweise enthommen werden kon-
nen, beispielsweise der folgenden Unterrichtseinheit zum
Thema ,,Geld sparen‘:

De: unterricht

Zuerst muf man sich ein paar Taler
beginnt...

sparen. Die tut man a
die Bank..

Erspamisse erfreLien
das Herz des Bankdirek-
tors. In seiner Ffreude

Ungliicklicherweise bevorzugen die Muskateller-Indianer
das Bongotrommel-Spielen, sodass Dagobert ihnen sein
Wissen nicht vollstindig vermitteln kann und diese Epi-
sode keine allumfassende Quelle darstellt.



Hieraus jedoch, aus vielen weiteren Uberlieferten Auf3e-
rungen sowie aus Dagoberts Verhaltensweisen kann aller-
dings auf seine Methoden und Vorgehensweisen ge-
schlossen werden. Immerhin beherrscht Dagobert sie wie
kein anderer, die Kunst, reich zu werden — und er legt sie
immer wieder an den Tag. [64]

Es gibt viele Methoden, um reich zu wer-
den. Ich kenne lle. Aber die sicherste.

ist Sparsamkeit. Daran fahrt einfach
kein Weg vorbei.
®

Entsprechend lohnt es sich, Dagoberts Finesse und seine
Methoden zu betrachten, zu analysieren und daraus
Handlungsempfehlungen fiir unsereins abzuleiten. Denn
Dagobert versteht es wie kein anderer, sein Glick zu
schmieden und Geld und immer noch mehr Geld zu ver-
dienen und Reichtimer anzuhiufen.

Jeder ist seines Gluckes Schmied. Wie hast
Merkt euch das!

Dagobert leitet einen Grof3konzern, der seinen Geldspei-
cher zuverlissig mit Talern fullt. Aus diesem Grund wid-
met sich der erste Teil dieses Ratgebers der Art und Weise,
wie Dagobert Duck sein Unternehmen erfolgreich fithrt,
beispielsweise mittels effizienter Planung und Steuerung
von Projekten, angemessener Personalfithrung oder auch
wirksamer Offentlichkeitsarbeit.

Dagoberts Weg zu seinem Vermdégen war bekanntlich
hart und steinig. Er hat sich jedoch durchgebissen und ist
mit Willensstirke und Leidenschaft zu Reichtum gekom-
men. Seine Personlichkeit und seine Charakterstirke wa-
ren und sind fiir seinen Werdegang essenzielle Bestand-
teile. Dies ist Inhalt des zweiten Kapitels. In diesem wird
beleuchtet, dank welcher Charakterziige Dagobert der
reichste Mann der Welt wurde und bleibt und wie sein
Unternehmen von seiner Wesensart noch immer profi-
tiert.

Dagobert betont vielfach, dass das Sparen und die Spat-
samkeit die wichtigsten Faktoren fiir seinen Erfolg und
seinen Reichtum seien. Aus diesem Grund ist der Spar-
samkeit ein eigenes Kapitel gewidmet (Kapitel 3).

Warnung

Vorab eine Warnung zu Risiken und Nebenwirkungen des
Geldverdienens: Geld und Reichtum kénnen siichtig
machen und den Charakter eines Menschen dauerhaft
verindern. Und so sagte einst Alaska-Kid, der weise Mann

aus dem Norden: ,,Geld macht das Herz schneller hart als
kochendes Wasser ein Fi.“

Ach Leute, Geld macht
Herz schneller hart als
kochendes Wasser ein Ei!

Weise Worte eines weisen Mannes

Bitte bedenken Sie dies, sollten Sie nach dem Lesen der
vorliegenden Lektiire dem Vorbild Dagobert Ducks fol-
gen und unermesslichen Reichtum anhiufen wollen.

1. Unternehmensfiihrung

In der Literatur wird fiir Fihrungsrollen im Projekt und
Unternehmen zwischen ,,Management und ,Lea-
dership“ unterschieden. Der ,,Manager plant, kalkuliert
und organisiert, er besetzt und fiihrt Personal, er steuert,
iberwacht und 16st Probleme. Der ,,LLeader dagegen ent-
wickelt eine Vision, richtet die Mitarbeiter darauf aus und
motiviert sie, dieser Vision entgegenzuarbeiten. Dagobert
tritt in beiden Rollen auf und beherrscht die benétigten
Instrumente und Vorgehensweisen aus dem Effeff. [13]
(24
u MI
PIPELINE
TO DANGER

DAS GROSSE
OLGESCHAFT

Hallo, Leute! Die Rohre kommen
alle an Bord von Frachter IV! Zugmaschinen;
Planierraupen und Rohrlager an Bord Mann.

von Frachter i1 Ihm gehdren ganze
Flofien, und er gebietet
aber ein Heer von

e
Dagobert als Manager: Er plant und organisiert ein Grofsprojekt
und hat wibrend dessen Upmsetzung jederzeit alles im Blick — [71]

‘}‘ Keineswegs! Sie.
Bist clut
ockrr L Kennen nicht weit

- ) ; Na, dann Prost auf den Erfolg
ik NoNer SrRt alios e e neN unserer Expesition!

Dagobert als 1 eader: Er entwickelt eine 1 ision (Panel 1) und rich-
tet anschliefSend seine Mitarbeiter daranf aus (Panel 3). Durch ein
gemeinsames Essen erhibt er die Motivation und erreicht nach an-
fanglicher Skepsis (Panel 2) ein Commitment des Teams (Panel 4).



1.1 Leadership

Dagobert Duck ist der Schépfer und Griinder seines
multinationalen GroBkonzerns. Er hat ein inzwischen
weltumspannendes Unternehmen gegrindet und zur
heutigen Gréfie gefithrt. Und er weil3 es noch immer mit
Erfolg zu steuern. Dabei konzentriert er sich nicht nur auf
sein Bestandsgeschift, sondern er entwickelt mit
Wagemut und Schliue immer wieder neue Konzepte und
Visionen, um neue Mirkte zu erschlieen, gewinn-
versprechende Investitionen zu titigen und sein Unter-
nehmen an neuen Herausforderungen wachsen zu lassen:

Gliick! Pah! Ideen muR man haben,

Wagemut und eine gehérige Portion

Schlaue! Habe ich alles und noch
einiges mehr!

[117]

Die Ideen, die er entwickelt, und die Visionen, die er ver-
folgt, stellen bisweilen alles Dagewesene in den Schatten:

Wir werden uns sofort dorthin
begeben und an Ort und Stelle
das Besfe aussuchen.

Wovon sprichst du
entlich, Onkel
Daggber+7 lch sehe

Ge,rmgsfe‘

I Gegen:atz zu seinem Z\lztarbezter mangelt es Dago/am‘
Duck nicht am notigen Weitblick fiir ambitionierte Ziele

Als Ideengeber entwickelt er neue visionire Ziele und die
zugehérigen Strategien zur Umsetzung. Dabei kiimmert
er sich nur bedingt um Hindernisse und Schwierigkeiten.
Dies ist Teil der spateren Planungsphase und Aufgabe des
Managers.

Schwierigkeifen sind dezu da, um Uberwunden zu
werden Helft mir, mein Geld auszumessen, da-
mit ich weifb, wie grob die Insel sein mulb.

(58]
Wbrend der Entwicklung einer visiondren Strategie 3ihlen
Einmwdande und Schwierigkeiten nur bedingt als Argument

Das Erreichen der gesteckten Ziele ist ohne die Hilfe sei-
ner Mitarbeiter unmoglich. Es gelingt ihm jedoch immer
wieder aufs Neue, die Belegschaft auf die Ziele auszurich-
ten und anzuspornen. Mit Hilfe seiner motivierenden

6

Rhetorik treibt er sie beispielsweise zu personlichen
Hochstleistungen an:

Lagerung und Transport von 0| sind
eine grobunternehmerische Leistung.
Ich hoffe, Donald, du traust
dir das zu.

Aber er greift gegentiber seinen Mitarbeitern auch zu rhe-
torischen Tricks, um beispielsweise deren Selbstwertge-
fithl und das Bedurfnis nach Anerkennung zu triggern und
auf diese Weise von ihnen ein Commitment zur Zielerrei-
chung zu erhalten:

Sla=

Wir lernen daraus:

Wer Grofles erreichen will, muss grofle Visionen
entwickeln. Diese zu Papier zu bringen, geniigt jedoch
nicht, sondern es muss gelingen, die Belegschaft auf die
neuen Ziele auszurichten, sie von der Vision zu begeistern
und zu motivieren, darauf hinzuarbeiten. Dabei kann es
helfen, menschliche Grundbediirfnisse, wie Anerkennung
und Zugehorigkeit, anzusprechen. Dies alles sind Auf-
gaben eines Leaders, der sein Unternchmen weiterent-
wickeln mochte.

1.2 Management

Bei seinen zahlreichen, teils aberwitzig erscheinenden Un-
ternchmungen wird deutlich, dass Dagobert Duck ein
Meister der Organisation ist und er Projekte und Vorha-
ben jedweder GroBe und Komplexitit zu planen und
durchzufithren weil3. [120]

'Un?ernehmen IneefrledenMwa iches nenne @schon angelau-
fen.lch h -

Immer den Polarstern links.
iegen lassen und Voligas !

gk i

Zioff

20)0) ¢




s Sovl
Ot de e geroster
hat.

[115]

Dagobert steunert mit 1eichtigkeit Mammutprojekte

Dagobert erstellt Projektpline und sorgt dafiir, dass alle
Beteiligten Hand in Hand arbeiten und sich alle Ridchen
zu einem gut laufenden Vorhaben zusammenfligen. Da-
bei hat er stets die Kosten im Blick und bewertet Ent-
scheidungen primir nach wirtschaftlichen Interessen,
aber auch im Hinblick auf andere Zielgro3en des Projekt-
managements, wie den Zeitfaktor.! Das Personal seiner
Unternehmungen wird umsichtig ausgewihlt und vertrau-
ensvolle Aufgaben, beispiclsweise die Suche nach dem
Frachtschiff Kuspidoria, in [125], werden seiner Ver-
wandtschaft tibertragen.?

Der Tanai-Plan hat mich Monate intensivsten Pla-

nens ‘ﬁosu Alles hab’ich mir doppelt und drei-

fach Cberlegt.Und dann kommt so ein Spring-

insfeld wie. Donald und fragt und , bis ich

nicht mehr weil, ob ich hi was
Ubersehen habe.

Dagoberts Projekte bediirfen anfgrund ibhrer
RKomplexitit teihweise einer monatelangen Planung

Dagobert Duck steuert seinen globalen Konzern und
viele — wenn nicht alle — seine Projekte personlich. Hierzu
setzt er die Methode ,,Management by Walking Around*
cin: Er zeigt an allen Standorten Prisenz, indem er seine
Unternehmen vor Ort besucht.

Hallo! Habt ihr Lust, mit mir hach Kolum -
bien zu fliegen? Ich will dort ein Kupfer-
bergwerk besichtigen .

Vielleicht, Onkel

Da?ﬁcbeﬁ! N |

Vielleicht auch | K
nicht !

[61]

Dort gibt er sich keineswegs als unnahbarer Chef, sondern
er tauscht sich mit den Angestellten und Mitarbeitern auf
Augenhohe, tber Hierarchieebenen hinweg, aus. Auf
diese Weise erfihrt er aus erster Hand von Problemen und
kann zu deren Lésung unmittelbar beitragen. Aus diesem

I Beispielsweise bietet der Projektplan in ,,Das groBe Olgeschift keinen
ausreichenden Zeitpuffer, um den Boden eines Kraters zu untersuchen, den
Dagobert kurz drauf mit Ol fiillen méchte (vgl. [13]).

Grund hat Dagobert in seinem Terminkalender die regel-
maBigen, alljahrlichen ,,Besichtigungsreisen zu seinen
Uberseeischen Besitzungen® fest verankert, siche [70].

Wir ind von einer schweren Katastrophe
jberschwenmmung!

wird

gea

1t worden! Ot

Dagobert eigt nicht nur in E ntenbansen 1%'1&%2, sondern 138
stberall anf denr Planeten, beispielsweise bei seinem Kupferbergwerk
in Kolumbien (weiter oben) und seiner Diamantmine in Siidafrika

Tja, Herr Duck, die Lachse bleiben draben
im Brackwasser. Sie schwimmen einfach
nicht den Flub hinauf.

& Und wieso ist der Fischfang
& itoor, S0 zurtdkgegangen?
Alsske...

Dagobert Duck bespricht sich bei xez'm ,,Bew/ytzgugm “mit 7
den Angestellten anf Augenbibe

Auf diese Weise erhilt Dagobert einen besseren Blick auf
die Probleme des operativen Geschifts. Und aufgrund
dieses direkten und unmittelbaren Bezugs zu seinen Mit-
arbeitern, zu deren Sorgen, Problemen und Erfolgen, ge-
winnt er Einblicke, durch die er beispielsweise konzernin-
terne Prozesse geeignet ausrichten oder unmittelbar zu ei-
ner Losungsfindung oder Optimierung auf operativer
Ebene beitragen kann.

Bei akuten Angelegenheiten oder Problemen reist Dago-
bert auch auBlerplanmiBig zum Ort des Geschehens. Er
spricht hierbei gerne von ,,Blitzreisen®, wenn er sich zu
deren Durchfithrung , blitzartig” entschlielen muss.

Donald, wir fahren sofort nach
Kachoonga. Die Kinder auch!
Es mufs was ges:

Das sind so die Blifzreisen
von uns Grofbunternehmern zu
den Unruheherden der Welt!
Du wirst schon noch Geschmack
daran finden.
Hart auf hart! Das macht
Spah.

2 Siehe auch: Kapitel 1.3, Personalmanagement.



Wir lernen daraus:

Die Steuerung grofler Unternehmungen erfordert eine
starke organisatorische Hand, die alle Handlungsstringe
im Blick behilt. ,,Management by Walking Around* sowie
,»Blitzreisen® sind gute Methoden, um verteilte Teams
oder Unternchmen zu managen. Beides dient insbeson-
dere dazu, von den Mitarbeitern aus erster Hand den
Sachstand zu erfahren und sich mit eigenen Augen und
Ohren ein Bild von einer Situation vor Ort zu machen.
Dies hilft, MaBnahmen zu entwickeln und tber diese zu
entscheiden.

1.3 Personalmanagement

Dagobert Duck hat den Grundstein seines Vermogens
mit seiner eigenen Hinde Kraft geschaffen. Heuer arbei-
ten in seinem globalen Konzern jedoch eine Vielzahl an
Mitarbeitern und es ist Dagobert durchaus bewusst, dass
gutes, zuverlissiges und motiviertes Personal zu den kri-
tischen Erfolgsfaktoren eines Unternehmens gehort. Ent-
sprechend legt er bereits bei der Auswahl seiner Mitarbei-
ter groflen Wert auf geeignete Qualifikationen und gute
Zeugnisse.

Er ist zwar neu im Betrieb, aber er hat
glanzende Empfenhlungen.

Er ist sus funf verschiedenen Strefanafaﬂen
wegen hervorragender FU
lassen worden. Auf sowas g& ich vi

e
Dagobert Duck dfbl‘el‘ beim Recruiting amb anf Soft S kills
wie ,gute Fithrung“

Sind gute Mitarbeiter gefunden, gilt es, diese zu halten und
sie zu hegen und zu pflegen wie ein Schéfer seine Schafe.

Wolle £&ltt nicht vom Himmel. Wenn man
einen Pullover haben wﬂh mulfb man sich
um die Schafe kimmerm.

Tick, ka Mm’ Track beschreiben metapbomf/? die
moderne Arbeitswelt und deren Mitarbeiterzentriernng

Gute Mitarbeiter werden durch angemessene Léhne im
Unternehmen gehalten. Es ist jedoch eine grundsitzliche

Herausforderung, die richtigen Lohne zu finden, die ei-
nerseits die Kosten niedrig und andererseits die Mitarbei-
ter motiviert halten. Dagobert gelingt dieses Kunststiick.
Zum cinen legt er Wert auf eine personliche Bezichung zu
den Angestellten. Durch diese Bindung, welche mit einer
geflihlten Verpflichtung des Mitarbeiters gegentiber dem
Unternehmen einhergeht, gelingt es ihm, Personalkosten
zu reduzieren.’ Gleichzeitig hat er ein Auge darauf, die
Angestellten am Erfolg einer Unternehmung zu beteiligen
und durch diese Erfolgsbeteiligung ihre Einsatzbereit-
schaft und ihre Motivation zu steigern.

o

'I‘ck Thck und Track, dre sind gold-
icktig. Ich werde
Wochenlohn er—
Shen.

°0

X

Bravo! Dafur werde ich euer Gehatt um
10% auf 2Z Kreuzer in der Stunde
erhéhen.

Wer es wagt zui lachen,
dem kurze ich des
Gehalt um Sialn der

Stund

Die Ankiindigung einer Gebaltsveriandernng erhibt die
Motivation der Mitarbeiter

Indem Dagobert Lob und Anerkennung ausspricht, ge-
lingt es ihm, die Zufriedenheit We1ter zu stelgern

Von der Tur zum Ziinder spannen wir
einen Sfrlck Jeder, der die Tar &ffnet,

3 Besonders eng ist die Bindung bei der cigenen Familie, weswegen Dagobert
Duck regelmiBig Familienmitglieder zu besonders niedrigen Gehiltern akqui-
riert.



Mit dem Aufzeigen von Entwicklungsméglichkeiten und
Karrierechancen innerhalb des Unternechmens steigert
Dagobert die Motivation der Mitarbeiter und deren Leis-
tungsbereitschaft zusitzlich:

Wenn du dich bewdhrst, dann mach ich dich

zum Hai eschaftsfuhrer meiner ganzen .

9999 Kettenhotels. Meine
% Herren!

Kostenlose Urlaube sowie weitere Anreize setzt Dagobert
Duck als probates Mittel ein, um Lohne weiter zu senken
und bisweilen sogar ginzlich auf sie zu verzichten.

i Du bist doch begeisterfer Angler 7 Wir werden
b eciwas. el sich nichts

Mit diesem Schift werden wir
Hoffnung . Wovon dein
fréumen |&Bt. Goldfische! Eine besondere Art

von Goldfischen !

zum Kap der Guten
fahren und...

S

“Wir" ist doch wohl nicht mibzuverstehen. lhr
vier kommt mit und bewacht mein Geld! Fur
einen lohn von 30 Kreuzern, eine.
Summe, die ich fir sngemessen halte !

In diesen Beispielen tritt Dagobert die jeweilige Reise
selbst an. Die Grenzkosten zum Mitfithren vier weiterer
Mitarbeiter gleicht Dagobert damit aus, dass er deren
Lohne durch weitere Anreize senkt (Angeln an exotischen
Orten, ,,kostenloser Utlaub).

Eine starke Gewerkschaft setzt sich fur die Interessen der
Mitarbeiter ein, unter anderem fiir héhere Lohne. Dago-
bert Duck weil3 diese Bestrebungen bereits im Ansatz zu
ersticken. Er verhindert wiederholt die Bildung einer Ge-
werkschaft bereits im Keim, zum Beispiel durch das Un-
terbinden des eigenstindigen Nachdenkens tber die aus-
getibte Titigkeit. Und er verhindert Gelegenheiten zum
Austausch innerhalb der Belegschaft. Denn dies konnte
der erste Schritt zur Bildung einer Gewerkschaft sein.

Hier wird nichts Uberlegt ! Solange ich
deine Arbeitegtunden bezahle, wird
gearbeitet und weiter nicks.

Dagnbeﬂ verbindert das Reflektieren iiber Arbeitsbedingungen ...

Trinkt nicht soviel von dem teuren Sprudelwasser !
Es mul die ganze
Woche reichen.

... sowie Rottenbildung am Wasserspender

Aufgrund der Abwesenheit einer schlagkriftigen Arbeit-
nehmervertretung gelingt es Dagobert, bei niedrigen L.oh-
nen von den Angestellten Hochstleistungen zu verlangen.

Wir lernen daraus:

Es ist wichtig, geeignete Mitarbeiter zu gewinnen und
diese zu halten. Lob, Gehaltsverinderungen und Entwick-
lungsperspektiven motivieren die Mitarbeiter. Aber Geld
ist nicht alles: Die Aussicht auf glinstige Urlaube oder wei-
tere Boni beriicksichtigt der Mitarbeiter bei der Bewer-
tung seines Gehalts und seines Arbeitgebers.

Die Bildung einer Gewerkschaft sollte vermieden werden,
da sich dies negativ auf Personalkosten und auf die Leis-
tungsfihigkeit des Personals auswirken kann.

1.4 Personalfiihrung und Fiihrungsrollen

Die Fithrung von Personal ist eine wechselwirkende Be-
ziehung zwischen Fithrungskraft und Mitarbeitern und
stellt fur viele Chefs eine Herausforderung dar. Denn die
Fiahrung von Mitarbeitern erfordert psychologische und
soziale Fihigkeiten und geht damit tGber rein fachliches
Know-how hinaus. Dagobert Duck beweist bei der Per-
sonalfiihrung Fingerspitzengefiihl. Seine Mitarbeiter sind
entsprechend gerne bereit, sich fir ihren Chef zu veraus-

gaben.

Trotz, sichtlich hober Arbeitsbelastung erledigt der
erschipfte Mitarbeiter seine Anfgaben ufriedenstellend



Ferner legen sie sogar grofien Wert auf Glick und Zu-

friedenheit des Chefs. [97]

AWOHL, EIN| WIRKLICH

NER TAG | NA,DERALTEWAR‘WIE?ERGCHW

SCHLECMTER LAUNE GEWESEN, WENN WIR
NICHT EINEN ZEMNER ZUM FINDEN DIREK\'

VOR DIE TUR GE-
LEGT HATT!

JAWOHL !
SCH

In der Literatur sind vor allem die Fihrungsstile von
Lewin bekannt; inzwischen haben sich jedoch eine Viel-
zahl weiterer Theorien und Methoden etabliert, die unter-
schiedliche Fiihrungsansitze beschreiben. Dagobert
Duck beherrscht viele (wenn nicht gar alle) — allen voran
die klassischen von Lewin:

Der autoritire (oder hierarchische) Fiihrungsstil: Der
Vorgesetzte trifft alle Entscheidungen. Er ordnet an und
kontrolliert. Der Mitarbeiter gehorcht und fiihrt die An-
weisungen aus.

Der autoritire Fihrungsstil ist mit schneller Handlungs-
fahigkeit und klarer Zuweisung von Verantwortung ver-
bunden. Beim autoritiren Fihrungsstil wird das militdri-
sche Prinzip von Befehlsgeber und Befehlsempfinger ge-
lebt.

20 Fragt mir kein Loch in den Bauch! Ich
Minuten hab’ segber tl:gr;eh g;réung.Onke
ol as so an-
spater..: - geordnet.
J ARRES !
)

DU héltst den Kurs nicht ein, Donald
Nimm dich gefalligst zusammen!

[125]

Zu Befehl! Y«

Der autoritire Fuhrungsstil sieht nicht vor, dass Mitarbei-
ter in Entscheidungsprozesse eingebunden werden.

(" Stell keine so albernen Fragen! Dafir wirst
du nicht bezahlt. Mach dir gefalligst
Sorgen wegen der Panzeknacker!

Donalds Tatzgkeztspmf il als ,,S mgmmat/yer“ wird gm/m(ft
10

Entsprechend herrscht ein groBer Druck auf der Fih-
rungskraft, die korrekte Entscheidung selbst zu treffen.

Laftt mich ein Weilchen eliem
Kmder' ld\ habe nachzu:

Auch d1e Kontroﬂe der MJtarbelter ist Bestandteﬂ des au-
toritiren Fihrungsstils.
7

Ich mub doch einmal auf Deck und
konhoélﬁ:en ob die Mannschaft ihre
i tut.

e

Der Laissez-Faire-Fihrungsstil: Die Fihrungskraft
macht nur selten Vorgaben und Kontrollen und greift
nicht aktiv in das Geschehen ein. Dadurch liegt alle Ent-
scheidungsfreiheit bei den Mitarbeitern, welche die Auf-
gaben und die Organisation untereinander aufteilen. So
konnen individuelle Stirken gut geférdert werden. Die
Fihrungskraft honoriert weder Erfolge noch sanktioniert
sie Fehlverhalten. Der Laissez-Faire-Fiihrungsstil kommt
vor allem dann zur Anwendung, wenn die Fiihrungskraft
die Eigenverantwortung und das Mitdenken der Mitarbei-
ter fordern mochte.

In ,,Die Bewidhrung®, [50], tbertrigt Dagobert alle Kom-
petenzen zur Fihrung seines Bad-Hotels in Sauerbrunn
an seinen Mitarbeiter Donald. Dagobert macht sich im
Verlauf des Berichts zwar ein Bild von den Arbeitsergeb-
nissen seiner Mitarbeiter, ist aber tGber die eigentlichen
Vorginge im Hotel nicht informiert. Erst ganz zum
Schluss des Berichts greift er ein und zieht personelle
Konsequenzen.

Du solist Gel heit haben zu baavelsen
was in dir si . Du sollst Geschafts-
fohrer in elnem meiner

Ich hoffe, Donald verdient ge- Page. fuhren Sie
nug, umsich so viel Personal rn auf
leisten zu kénnen.

Donald wird Geschafisfiibrer mit allen notigen Kompetenzen



Der kooperative (oder demokratische) Fithrungsstil:
Die Fuhrungskraft und die Mitarbeiter vereinbaren ge-
meinsam Ziele und die Mitarbeiter werden in Entschei-
dungsprozesse der Fihrungskraft miteinbezogen. Viele
Aufgaben werden delegiert. Da sich die Mitarbeiter fir die
ihnen anvertrauten Aufgaben verantwortlich fithlen, muss
durch die Fihrungskraft weniger Kontrolle ausgetibt wer-
den. Nichtsdestotrotz sollte die Fithrungskraft in der Lage
sein, klare Vorgaben zu machen.

Komm, Donald, ich maeh
dich zum
Traumland.

Aber du wirst fur Gaste sorgen. Du
wirst das Unternehmen in die Hohe

bringen. Ich will auf meinen Neffen
|z sein kénnen.

Dagobert und sein Neffe Donald treffen eine Zielvereinba-
rung fiir dessen Tatigkeit als Motel-Fiibrer. Abgesehen vom
Zielbild (,,Das Unternehmen in die Hobe bringen”) hat
Donald bei der Unmisetzung freie Hand.

In ,,Wehe dem, der Schulden macht®, [122], delegiert
Dagobert wihrend einer krankheitsbedingten Auszeit die
Titigkeit des Vermogensverwalters vollumfinglich an
Donald und iibt wihrend der Umsetzung dieser Aufgabe
keine weitere Kontrolle aus. Durch eine geeignete Anspra-
che erhoht Dagobert das Verantwortungsgefithl seines
Mitarbeiters und prizisiert die Zielvorgabe (Panel rechts).

ier sitze ich, arm, aber reinlich ge
oA gezwungen,

Aber dab du's weilst: jeden Kreuzer,
den du ; verpul oder
vupraerr hast du mir zu erseteen !

Die beim kooperativen Fiihrungsstil ibertragene Verant-
wortung erhoht die Motivation der Mitarbeiter und for-
dert selbststindiges Denken und Handeln. Ideen und
Vorschlige der Mitarbeiter werden von der Fihrungs-
kraft ernst genommen und sind willkommen.

~[122]

Ich mache dich fur allen entstehenden
Schaden haftbar. Was gedenkst

leh weif schon
was, aber das ko-
stet 10 Taler.

Auch noch 10 Taler ! Um eine Katze
Wwozu 7 24 kaufen.

ay - ﬁ

Gut, es sei! Hier hast du das
Geld, aber gibt es denn keine
biligeren Katzen?

Wir lernen daraus:

Als Fuhrungskraft muss man in der Lage sein, situations-
abhingig den am besten geeigneten Fithrungsstil anzu-
wenden. Entsprechend verwendet Dagobert mehrere
Fihrungsstile. Er nutzt jedoch mit Abstand am haufigsten
den autoritiren. Und bei genauerem Hinsehen ist er vor
allem in denjenigen Situationen erfolgreich, in denen er
den autoritiren Fithrungsstil anwendet und die Kontrolle
vollstindig behilt. Da er auf diese Weise sein Unterneh-
men erfolgreich fihrt, lernen wir daraus, dass der autori-
tire Fuhrungsstil der erfolgversprechendste ist und den
Mitarbeitern Verantwortung nur in genau kalkulierten
Dosen tiberlassen werden sollte.

1.5 Investitionen & Risikomanagement

Dagobert Ducks Erfolg beim Steuern seines Unterneh-
mens ist uniibersehbar. Es wire jedoch unserids, zu ver-
schweigen, dass auch Dagobert mit seinen Expeditionen
und Unternehmungen bisweilen Risiken eingeht, die letzt-
lich eintreten und die zu einem Scheitern eines Projekts
fuhren.

[53]
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Dalb ich 4 Pfeilspitzen
0 Ich bin zu mc

gefunden habe, jede 5
Kreuizer wert! Und
jefzt sind sie weg,

Na, egal ! Die zwei Taler la ich aus-
meweise sasen :

wie auf der Suche nach den Sieben Stidten von Cibola leer ans

Dagobert gebt bei einer Expedition in die Wiiste Al Khali so- [71]

Donald muf den Verstand verioren

summen gelienen.

s . Die Leute Dachtest du! Dachfest
hsben! Er hat jeder Tagedieb und - i 1
e o P e brauchtendringend - du! 0 cu Kamel !
dachte ich.

Das Risiko, dass der von Dagobert benannte Stellvertreter
(Donald Duck) nicht in seinem Sinne handelt, ist eingetreten

Donald hat jedoch recht, wenn er sagt: Ohne Risiko gibt
es keinen Profit. Entscheidend ist, wie mit Risiken umge-
gangen wird. Dagobert Duck betreibt aktiv Risikoma-
nagement: Er erfasst und bewertet Risiken und er ergreift
Mafnahmen, um diese zu mitigieren. Ferner lisst er sich
von Riickschligen, das heil3t von eintretenden Risiken,
nicht entmutigen. Er versucht, aus jedem Riickschlag das
Beste zu machen, und lisst die Hoffnung nie fahren.
(Kurzfristige Entmutigungen sind hin und wieder be-
obachtbar — jedoch sind diese in der Regel nicht von lan-
ger Dauer.)

Der Fehigriff hat mich nicht umgeschmissen,
sondern ich habe sofort scharf nachgedacht,
wie der Verlust wieder weftzumachen sei.

Und weifst
du, wie?

[29]

[73]

Mir ist es noch immer gelungen, aus

einer Niederlage einen Sieg zu machen,

und das wird mir auch diesmal
gelingen.

Letztlich ist diese Einstellung essenziell, wenn es gilt, Ri-
siken einzugehen. Denn jeder Chance auf Erfolg steht ein
Risiko auf Misserfolg gegentiber. Dies ist Dagobert natiir-
lich bewusst, ist er doch bestrebt, sein Vermdgen beisam-
menzuhalten — auf die Frage, was er mit seinem Geld an-
stelle, antwortet er: ,,Aufheben nattirlich! Was sonst?*
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[122]

Und was willet du mit dem
ganzen Geld ai
wenn ich fragen darf 7

e = o ol [84]
Dagobert Duck macht jedoch wohlweislich einen Unter-
schied zwischen ,,Geld ausgeben® und ,,Geld investie-
ren®. Und so ist er stets bereit, Geld in Unternehmungen
zu stecken, wenn sie bei vertretbaren Risiken ausreichend
Rendite versprechen.

ist das Geld, das wir fur das Unternehmen brau-

Sie haben mich uber , Scheich Dugh. Hier
chen. Am besten fahren wir gleich los.

p 53]
Auch investiert er gré3ere und kleinere Summen, um sein
Geld zu schiitzen respektive in Sicherheit zu bringen.
Stets gilt es fur ihn, Risiken (mogliche Schiden) und
Chancen (mégliche Gewinne) gegen die entstehenden
Kosten abzuwigen.

Ich habe das Kissen nur an die Decke genagelt,
weil ich dir etwas sehr Uinan mes er- ~

Dagobert investiert 10 Taler, nm eine Geldschein-verspei-
sende Mans aus seinem Geldspeicher zu vertreiben 87]

Ohal Billig sind Sie nicht!
Ich muf schon spag'en, bei
+ \hnen 7{’:’/\/\/ o
HERRN PAGOBERT

Dagobert 10.000 Taler wert



Fir den strukturierten Umgang mit Unwigbarkeiten, mit
Chancen und Risiken, bedarf es eines guten Risikomana-
gements. Dieses besteht darin, Risiken zu identifizieren,
zu bewerten, geeignete Mainahmen zur Mitigation zu ent-
wickeln und diese gegebenenfalls umzusetzen.

Nehmen Sie den,wo

s am wenigsfen wahrscheinlich
ist, dafb dort

Seerduber lauern.

Die Rmkobewm‘ﬂﬂg geschieht binfig anf Basis
von Wabrscheinlichkeiten

Fur Dagobert Duck ist insbesondere der Angriff der Pan-
zerknacker AG oder der Berufshexe Gundel Gaukeley
cine fortwihrende Bedrohung. Dem Risiko eines Raub-
zugs oder Angriffs begegnet Dagobert durch das Errich-
ten von AbwehrmalBnahmen und Fallen sowie den Ein-
satz von Detektiven (vgl. bspw. [2], [36], [77]). Dem Ri-
siko eines Uberfalls auf hoher See wird mit dem Einbau
von Geheimwaffen begegnet:

'\
\Of [24]

Doch das ist
noch nicht alles. Es werden
noch weitere Geheimwaffen
eingebaut.

[69]

Damit habe ich gerechnet.
Dricke auf den blauen Knopf
am Armaturenbreit,
Donald !

Aufgrund seines Rm/eamaﬂggemmtx ist Dagobert Duck anf
Angriffe der Panzerknacker AG bestens vorbereitet. In der-
artigen Situationen kinnen er und seine Mitarbeiter anf vor-
bereitete Mafnabmen uriickgreifen.

Gleichwohl schitzt Dagobert die Eintrittswahrscheinlich-
keiten von Risiken bisweilen nicht korrekt ein. Beispiels-
weise ignoriert er in ,,Eingefrorenes Geld®, [84], das Ri-
siko eines Angriffs der Panzerknacker durch einen Tun-
nel.

Ach, was wilt :hr denn! (5chluch-z') Pas Dach
und die Wénde 5:&(1 schon Parzerplaten

Schamotiesteinen, aber bem Furbboder\
beim Fufbboden
gespart,

: \ (84]

Ein anderes Belsplel bildet das Risiko, dass sich aufgrund
eines Erdbebens ein Spalt in der Erdkruste auftut, der
Dagoberts Geldspeicher verschluckt. Nach einem ver-
gleichbaren Ereignis, einem Erdbeben im fernen Japan,
bewertet Dagobert die Eintrittswahrscheinlichkeit und die
Schadenshohe als hinreichend hoch, um das Risiko als kri-
tisch einzustufen. Im Rahmen seines Risikomanagements
entschlieB3t er sich zu einer aufwindigen Bohrung bis in
grofle Tiefen, um anschlieBend die Eintrittswahrschein-
lichkeit exakter bestimmen und iiber weitere MaBnahmen
entscheiden zu kénnen.

Eines Taéses konnte es auch bei uns
Snhte sich ein Spalt ...

--auftun und unser schénes
cken!

Rathaus verschlu

Was heifst Rathaus 7 Meinen Gddspet:her kon
das gleiche Geksec"hlm ereilen. Ein graumhaﬁnt:r
Gedan|

Ein besonderes Augenmerk richtet Dagobert Duck natiit-
lich auf Risiken, die mit Investitionen seines Ersparten
verbunden sind. Hierzu gehért beispielsweise die Vergabe
von Krediten und das Investieren in (Grundlagen-)For-
schung. Entsprechende Risiken gleicht Dagobert durch
die Wahl eines geeigneten, bisweilen horrenden Zinsfu-
Bes ...
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Aber ich hab’ auch nicht vergessen, dab du
mich vor 60 Jahren um 2 Taler angepumpt hast.
Zurtickgegeben hast du sie
mir nie.

[123]

Ich habe slles genau notiert. Das
macht mit Zins und Zinseszins - bei
riskanfeg g::.sdnéﬁen nehme ich

. oder durch einen hohen Grad an Erfolgsbeteiligung
aus. Beispielsweise investiert Dagobert mit profitablen
Konditionen in Dr. Spinnhirns schwarzen Kasten ...

Ich bin sehr beeindruckt, mein bester Spinnhirh.

Sie kénnen von mir jede Summe. haben, die
Sie fur Ihre Versuche brauchen.

Natuarlich
gegen 50%
des sp:
Gewinns!

. und in das lukrativ erscheinende Protonengeschift ei-
nes Professors:

Hier ist der Vertrag, der mir eine.
50~ irozenﬁge Beteiligung an der
cs)ra tischen Auswertung der von

lem Herrn Professor gemachten
Entdeckung sichert.

[113]

Doch es gibt auch Ausnahmen: Bei kleinen Entscheidun-
gen mit dberschaubaren Risiken, beispielsweise bei der
Nutzung von  Gratisproben, verzichtet Dagobert
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bisweilen auf strukturiertes Risikomanagement und er
wihlt das Prinzip Trial & Error.

Ich werd'also einen Versuch machen. Viel-
leicht kann ich damit Ponald dazu bringen,
mir die recht ansehnliche Summe, die ich ihm
flr seine Sommerreise gepum
habe, jetzt endlich zurack-

zuzahlen.

Dagobert arbeitet in diesens Fall nach dem Prinzip ,,Fail Fast*
Wir lernen daraus:

Investitionen sind fiir den Erfolg eines Geschiftsmannes
unerlisslich. Sie stehen der Tugend der Sparsamkeit nicht
entgegen. Damit einhergehende Risiken sollten im Rah-
men eines strukturierten Risikomanagements bewertet
werden, sodass geeignete MaBlnahmen ergriffen werden
kénnen.

Riickschlige diirfen nicht entmutigen, sondern es sollte
aus der neuen Situation das Beste gemacht werden.

1.6 KPIs und Informationsinfrastruktur

Fir den Unternehmenserfolg ist es wichtig, dass Informa-
tionen dort ankommen, wo sie benétigt werden. Nur in
diesem Fall sind die verantwortlichen Personen und die
Personen mit Entscheidungskompetenzen, wie dem Ma-
nagement, in der Lage, auf Risiken, auf wechselnde Um-
stinde und auf andere Verinderungen und Trends ange-
messen zu reagieren.

Dagobert Duck, als Generaldirektor mit hochster Ent-
scheidungskompetenz, wird jederzeit und tiberall auf dem
Globus tber die Entwicklung seiner Projekte und seines
Unternehmens, tiber Verinderungen, Entwicklungen und
Krisen auf dem Laufenden gehalten.

Sicher von meinem Prokuristen
Stift, der mir berichtet, daf ich
wieder einen Haufen Geld
verdient hab’.

Blifztelegramm fir
Herrn Dagobert
Duck!

[129]

Elefant verwustet
Porzellanladen in
Indien! Brillen-
schlangen Uberfallen
Optische Werke in
Studamerika!

[129]




[76]

[66]
Schlechfe Nachrichten,
eder

Chef! Wir haben schon wi
einen Verlust von 1 Milli~
arde zu verbuchen.

Die Kommunikation mit denr Chef ist ehrlich und keines-
wegs beschonigend

Die berichteten Informationen bieten Dagobert Duck die
Moglichkeit, hieraus auf die Entwicklung seines Konzerns
zu schlieBen.

So kann's nicht
weitergehen! In zweihundert
Jahren binich pleite !

[129]
Ein realistischer Blick auf die eigenen Finanzen ist unerldsslich

Dagobert Duck gelingt es auf diese Weise, seine Ge-
schiftsstrategie, seine Entscheidungen sowie kurzfristige
Handlungen und Arbeitsauftrige an der aktuellen Lage zu
orientieren und insgesamt angemessen und faktenbasiert
zu reagieren.

Donald, wir fahren sofort nach
Kachoonga. Die Kinder auch!
Es muf was geschehen.

Dabei ist es fur ihn als Manager hiufig nicht entscheidend,
simtliche Details iiber die Verinderung von Erfolgsfak-
toren zu erfahren, sondern in der Regel gentigt es, die ver-
schiedenen Einzelfaktoren zu Kennzahlen und KPIs (Key
Performance Indices) zu aggregieren. Diese unterstiitzen
Dagobert dabei, beispielsweise die Kapitalkraft seines
Konzerns einzuschitzen und ein verlissliches, aber nicht
aufgrund zu vieler Details uniiberblickbares Bild seiner
Finanzen zu erhalten.

[68]

Eine Kurstafel in Dagoberts Biiro, der Schaltzentrale seines globalen
Konzerns, informiert an prominenter Stelle iiber Kursentwicklungen.
Dagobert Duck vertrant auf diese Kennzabl.

= [39]

Der Mabaradscha von Zasterabad bat seine mnzz'e/len Maglich-
keiten ans dem Blick verloren. Dagobert dagegen hat eine Kurve mit
dem wichtigsten KPI immer im Blick.

==
)

XSy

[66]
Auwch in Dagoberts 1 orzimmer finden sich Kurstafeln

Andere Unternehmen Entenhausens haben sich an Dag-
obert Duck bereits ein Beispiel genommen, beispielsweise
die Calamitas Unfallversicherung.

ich Uberreiche Ihnen deshalo
feierlich den Firmen-Lorbeer -

3]

Herr Direktor, mir ist etwas
Entsetzliches eingefallen.

Nach so einem Ab-
schiuk gibt es nichts
Entsefziches.

Oben: die gut erkennbare Kurstafel. Unten: die etab-
lierte, etwas unterwiirfige Kommunikationskultnr.
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Wir lernen daraus:

Fir den Erfolg eines Unternehmens ist eine funktionie-
rende und leistungsfihige Kommunikationsinfrastruktur,
die sicherstellt, dass Informationen dort ankommen, wo
sie ben6tigt werden, unerlisslich. Dabeti ist die Informa-
tionsinfrastruktur die Gesamtheit aller in einem Unter-
nehmen vorhandenen Ressourcen zur Erfullung von In-
formations- und Kommunikationsaufgaben (materiell, in-
stitutionell und personell).

Es ist wichtig, hilfreiche KPIs zu entwickeln und diese
stets im Blick zu behalten.

1.7 Marketing und Vertrieb

Das Dagobert Duck’sche Firmenimperium produziert
und vertreibt Produkte und Dienstleistungen aller Arten.
Die Produkte richten sich an unterschiedliche Zielgrup-
pen mit unterschiedlichen Erwartungen und Bediirfnis-
sen. Die Kunst eines erfolgreichen Vertriebs ist es, die ver-
schiedenen Zielgruppen individuell anzusprechen, als
Kunden zu gewinnen, einen Kundenstamm zu erhalten
und gleichzeitig bei den ausgehandelten Angeboten eine
moglichst hohe Gewinnmatge zu erzielen. Hierfiir sind
seitens des Unternehmens eine durchdachte Vertriebs-
strategie und Offentlichkeitsarbeit erforderlich. Dagobert
Duck beherrscht beides.

Dagobert ist bewusst, dass es fiir einen erfolgreichen Ver-
trieb seiner Waren und Dienstleistungen erforderlich ist,
dass seinen Bestandskunden und seinen potenziellen
Neukunden versprochen wird, dass deren individuelle Er-
wartungen und die zugrundeliegenden Bediirfnisse erfillt
werden. Jedoch ist die Kundenlandschaft heterogen und
nicht jeder Kunde hat dieselben Erwartungen und Wiin-
sche. Aus diesem Grund gestaltet Dagobert Marketing
und Vertrieb nicht einheitlich, sondern er differenziert
entsprechend der jeweiligen Zielgruppe.

Ein sinnfilliges Beispiel dafiir, dass Dagobert Duck seinen
Vertrieb spezifisch auf die Kundensegmente ausrichtet,
verdeutlicht der Vertrieb des sogenannten ,,Wunder-
mehls“ aus den Duck’schen Kunstmiuhlen, bei denen ein
Vorfiihrherr das neuartige Mehl direkt in der Kiiche des
Neukunden prisentiert und gemil dessen Wiinschen und
Erwartungen an das Produkt daraus Kuchen und andere
Leckereien vorbackt.

Deine Aufgabe besteht darin, dafb du
unsere Kundschaft besuchst und damit
etwas vorbackst...vom Brétchen

bis zu Salzburger

Der Vorfiihrberr kann im 1 erkanfsgesprich anf
die Bediirfuisse der Kunden individuell eingeben
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g_gb‘t;/;c',/’?eﬂ bes Nach meinen Kénnen
gewato@?mm'ﬂ Erfahrungen Sie

e 7/ Frauiein Grandich, N | ., 5,
Grets Grundiich. lenugen bei backen?

diesem neuartigen
Produkt die minimalsten
Quantitaten.

& A

Die Erwartungen an das Wundermebl sind vielfaltig,
werden aber durch den V orfiibrberrn erfiillt

(20]

Ganz anders dagegen funktioniert der Vertrieb von Dag-
oberts Buch ,,Das Geheimnis meiner Millionen®, bei dem
er personlich auf der Strale aggressives Marketing be-
treibt und gezielt einen Passanten, der auf groien Reich-
tum hofft, durch den reilerischen und vielversprechenden
Buchtitel und unter Ausnutzen seines Status als reichster
Mann der Welt kodert.

VON DAGOBERT DUCK, DEM
o RECHSTEN

VOLLES BUCH
GEFALLIG?

Bisweilen sind Dagobert Duck und sein Vertriebsteam so-
gar als Marktschreier aktiv. Bei der dargestellten Situation
versprechen sie unter anderem Diskretion, da dies fiir die
angesprochene Zielgruppe von besonderer Bedeutung ist:

Pillen gegen Seekrankheit, Erkattung, Rheurma
gefallig? Hautschuticreme gegen Sonnenbrand !

Aufbenbordmotor zu vermieten! Strengste
Verschwiegenheit zugesichert!

Bemerkenswert ist auch die von ihm gewihlte Werbung
zum Vertrieb seiner Goldwaschpfannen, durch die er den
Absatz seines Eisenwarengeschifts deutlich ankurbelt,
siche [101]. Es gelingt ihm, durch einen Trick und eine
geschickte Produktplatzierung bei seinen Entenhausener
Mitbtirgern das unbindige Verlangen nach Goldgri-
berausriistung zu wecken und so fiir eine plétzlich



ansteigende Nachfrage nach seinen Goldwaschpfannen
zu sorgen. Diese waren bis dato ein Ladenhiiter. Auch
diese Werbeaktion beruht fundamental auf seinem Status
als erfolgreicher Geschiftsmann und anerkannter Gold-
griber.

DU SUCHST HIER AM MEER NACH GOLD,
ONKEL PAGOBERT 7 DAS 16T DOCH
1 WAHNSINN !

Erfolgreicher Vertrieb beinhaltet jedoch auch, potenzielle
Kiéufer durch ein angenehmes Verkaufsgesprich ...

Guten Morgen, Herr Ehrenspeck! Ich habe mir erlaubt,
einen kleinen Imbi mitzunehmen. Die Besichtigung
dauert vielleicht etwas ldnger.

Zu liebenswirdig,
Herr Duck! Wirklich
2u liebenswuirdig !

... oder durch eine adiquate Preispolitik (zum Beispiel
durch das Anbieten einer attraktiven Ratenzahlung) fir
ein Produkt zu gewinnen.

Nur 8000 Taler! Zahlbar
in bequemen Monatsraten

von 1 Taler und 2 Taler
Anzahlung nattrlich .

Ich hab:
kein Geld,
Leider!

en
Tuan!

Auch die verwendeten Marketingstrategien und eingesetz-
ten Werbemedien sind vielfiltig. Ganz klassisch nutzt
Dagobert Duck beispielsweise in ,,Der gesprenkelte Ele-
fant®, [27], Inserate, um durch eine ausgefallene Werbeak-
tion Kunden in seinen Zoo zu locken.

Das bringt mich auf einen ?u‘fe.n
Gedanken. Ich werde ein Inserat
aufgeben. Ich meine, einTier
su , das es nicht gibt. Das ist
eine gute Reklame.

Dagoberts originelle Werbeaktion ...

Eine Eintritts-

Vordrangeln
n agbkzrfs gibt's m’?:hf.
Y . u
ggz-’;m"”‘ Blédmann!
allerhand
/fos...

(27)

... ist erfolgreich
Denn Dagobert weil3, dass die Produkte und Dienstleis-
tungen bei den Menschen bekannt sein miissen, will man
sie bei ihnen an den Mann bringen:

Haha, késtlich! Kosten tut dich das
keinen roten Heller, aber dein Zoo
ist wieder im Gesprach.

Dies ist auch einer der Griinde, weswegen Dagobert Duck
das Entenhausener Wiesenfest mit Bratwiirsten aus seinen
Whurstfabriken versorgt, siche [19]. Denn durch die Ver-
bindung zum allseits beliebten Volksfest gelingt es ihm,
bei der Kundschaft in positiver Erinnerung zu bleiben:

Hast du nicht auch gut en den Wiesenfesten
ient 7 Wenn ich mich recht erinnere,

(19]

Aber auch auf die gewthnliche, weithin sichtbare Rekla-
metafel wird bei Bedarf zuriickgegriffen. Dies macht ei-
nen bodenstindigen Eindruck, den Dagobert durch sei-
nen Verweis, das ,,Warenhaus D. Duck® sei ,,ein reeller
Familienbetrieb*, weiter unterstreicht.
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Wir lernen daraus:

Ein erfolgreicher Vertrieb ist vielgestaltig und richtet sich
nach den Zielgruppen sowie deren Erwartungen und Be-
dirfnissen. Durch geschicktes, unterschwelliges Marke-
ting kann es gelingen, neue Bediirfnisse zu wecken.

Reklame ist erforderlich, da sie ein Unternehmen und des-
sen Produkte greifbar und dem Publikum bekannt macht.
Auf diese Weise kann insbesondere neue Kundschaft ge-
wonnen werden.

Nicht jede ausgefallene Marketing-Strategie ist im Ubrigen
zwangsweise erfolgreich — sie muss auch zielgruppenge-
recht sein. Dies verdeutlicht Daniel Dusentrieb, der an-
sonsten geniale Erfinder: Sein aggressives Marketing zum
Vertrieb seines Luftrollers wirkt auf die Rezipienten eher
abschreckend.

Auch ein einprag-

Meidet, o Freunde die
Stra®en, rd o' N
die vollen, dudeljéh...

goh '8t uns.

die freien LGfte
durchrollen!

1.8 Offentlichkeitsarbeit, Schlagzeilen und
Presse

Dagobert Duck hat viele Tochterunternehmen seines
Konzerns mit seinem Namen verkniipft: ,,Duck’sche
Schrotthandelsgesellschaft®, [35], ,,Duck’sche Privatflug-
gesellschaft®, [55], ,,Duck’sche Unterbett-Werke®, [68],
,,Duck’sche Kunstmiihlen®, [20], ,,Duck’sche Automobil-
werke“, [71], ,,Duck’sche Erfrischungsbetriebe®, [71],
,»Warenhaus D. Duck®, [35], ,,Feine Tonwaren Dagobert
Duck®, [100], und viele weitere mehr. Dies birgt fiir die
Kunden einen Wiedererkennungswert und eine augenfil-
lige Verbindung zum Firmengriinder. Dagobert Duck
steht somit im wahrsten Sinne des Wortes mit seinem gu-
ten Namen fir die Qualitit der Produkte und Dienstleis-
tungen. Sein Titel ,,Reichster Mann der Welt* verleiht sei-
nem ,,reellen Familienbetrieb (vgl. [35]) den Glanz des
Besonderen, wogegen der Bezug zum Firmengrinder Bo-
denstindigkeit suggeriert.

Markenkern ist sein Titel als reichster Mann der Welt. Die
Fokussierung hierauf ist jedoch nicht ohne Risiko, denn
dieser ist in steter Gefahr — und wankelmiitig ist die Gunst
des Volkes.
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Das war Dagobert Duck! Hier

steht sein Geldspeicher! Keine Er soll jader
andere Stadt der Welt hat ein Pli i i
derartiges Gebaude. hab' ich gehért,

paht | Peh! Froher hatte jeder
ein freundliches Wort
0 fUr mich! Jetzt werd'ich
bR 3 von allen
3

geschnitten.

Oben: Dagobert ist der reichste Mann der Welt. Unten:
Dagobert ist vermeintlich nur der zweitreichste Mann der Welt.

Um seinen Kundenstamm nicht zu vergrimen, ist es so-
mit fir Dagobert Duck von zentraler Bedeutung, der
reichste Mann der Welt zu bleiben und dies seinen Kun-
den immer wieder ins Gedichtnis zu rufen respektive vor
Augen zu fihren.

"Zu Ehren des ehrsamen alfer Emil Erpel, in
Dankbarkeit errichfet von seinem Nach-
fahren Dagobert Duck,dem reichsten
Mann der
welt.”

Konkurrenten =~ Mac Moneysac ~ sowie  mit  dem
Maharadscha von Zasterabad brachten Dagobert in das
Licht der Offentlichkeit. Noch heute bezeugen von ihm
gestiftete Statuen im Entenhausener Stadtpark seinen
unermesslichen  Reichtum.  Diese erinnern  die
Entenhausener Mitbtirger stets daran, dass der reichste
Mann der Welt Dagobert Duck heiit und mitten unter
ihnen wohnt. Diese Publicity wirkt sich auf die
Bekanntheit seiner Unternehmen und Produkte aus.

Selbstverstindlich hat ein Mann wie Dagobert sein Biiro
in der ,,Duck StraB3e®, sodass auch Passanten unweigerlich
an ihn und seine Unternehmensgruppe erinnert werden.

WO ICH HINKOMME ? IN MEIN BURO,
UND ZWAR KOSTENLOS! HIHI




In ,,Alaska-Katastrophe®, [1], entschloss sich Dagobert zu
einem Portrat-Artikel in einer Entenhausener Illustrierten.
Dieser machte ihn dem breiten Publikum bekannt und so
gewann sein Name als Aushingeschild seiner Unterneh-
mensgruppe ein Gesicht. Dadurch verbinden sich die Wa-
ren und Dienstleistungen seines Konzerns noch stirker
mit dem Grinder und der Konzern gewinnt einen stirke-
ren personlichen Akzent.

Herrlich! 10 Seiten nur tiber Onkel Dagobert
und sein Geld ! Endlich kennt uns
Jjeder!

Auch die weitere Entwicklung in ,,Alaska-Katastrophe*
genoss grofies Leserinteresse und dem Drama um sein
Vermogen verdankt Dagobert weitere Schlagzeilen.

Wir lernen daraus:

Das eigene Unternechmen und die eigene Marke mussen
in der Offentlichkeit das richtige Image besitzen. Dabei
kann es erfolgreich sein, die Marken-Strategie auf den Fit-
mengrinder auszurichten, welcher mit seinem Namen fir
die Zuverldssigkeit und Qualitit seiner Produkte und
Dienstleistungen steht.

Schlagzeilen, idealerweise positive, aber auch gestiftete
Denkmiiler sorgen dafiir, dass das Unternehmen bei Kun-
den und Mitbiirgern im Gedichtnis prisent bleibt.

Nennt man wie Dagobert Duck eine Zeitung sein Figen
(vgl. [48]), so kann dies helfen, die Meinung der Allge-
meinheit zu den eigenen Gunsten zu verindern.

1.9 Breit aufgestelltes Produktportfolio

Dagobert Ducks Firmenimperium bietet eine breite Pa-
lette an Waren, Produkten und Dienstleistungen. Zu sei-
nem Konzern gehéren unter anderem Kupferminen in
Arizona, [70], und Kolumbien, [61], Zinnminen in Malaya,
[61], Silberminen in Bolivien, [70], sowie in einem India-
nerreservat nahe Entenhausen, [63], Diamantminen in
Siidafrika, [38], und Kachoonga, [76], Olquellen in Ara-
bien, [13], [76], Naphtalan, [47], Petrolia, [38], und in Neu-
Papagena, [25] (vgl. auch [41], [49], [66], [129]; die Olquel-
len aus [38] produzieren kein Ol), Teeplantagen in Bha-
gibragore, [70], Kaffeeplantagen in Kolumbien, [16], Wal-
dungen in Kanada, [124], Bergwerke in Alaska, [44], eine
Schaffarm in Australien, [16], [116], ein Fischereibetrieb
in Chillifoot, [70], eine Kisefabrik in Didnemark, [16], eine
Lederbeutelfabrik in Bagdad, [16], sowie eine Glashiitte in
Schweden, [70], und ein Porzellanladen in Indien, [129],
eine Sandgrube, [129], ein Steinbruch, [85], sowie Gold-
minen, [49], [66], [85], [44], und eine Mine fir Gold-
bronze, [38], dariiber hinaus Schuhfabriken, [63], eine Lip-
penstiftfabrik, [60], eine Staubsaugerfabrik, [68], eine

Raketenfabrik, [89], cine Zementfabrik, [29], [71], eine
Eisfabrik, [129], eine Pfannkuchenfabrik, [129], eine Po-
saunenfabrik, [133], eine Klavierfabrik, [51], eine Limona-
denfabrik und eine Parfimfabrik, beides [130], sowie die
Pingpongballfabrik ,,Pipoba®, [126], Hochofen, [41],
Walzwerke, [71], GieBereien, [71], Chemiewerke, [66], Ei-
senwerke, [71], optische Werke, [129], und Unterbett-
Werke (fur Flaumfederunterbetten), [68], ferner eine
Kohlengesellschaft, [45], eine Schrotthandelsgesellschaft,
[35], eine Altmetallverwertung, [46], eine Eisenhandlung,
[101], sowie Automobilwerke, [63], [71], eine Gummi-
plantage, [128], eine Hermelinfarm, [63], Webereien, Mei-
ereien, Spinnereien, Firbereien, alles [71], ferner eine
Miihle (die sog. ,,Duck’sche Kunstmiihle®), [20], und eine
Branntweinbrennerei, [130], ein Tonwarengeschift, [100],
Warenhduser, [38], Kaufhduser, [71], Damenmodehduser,
[63], Bankhiuser und Banken, [10], [31], [38], [71], [110],
[129], sowie eine Spielbank, [129], Erfrischungsbetriebe,
[71], und Restaurants, [63], eine Rinderfarm, [42], eine
Waurstfabrik, [19], und Wirstelbuden, [38], [66], Schau-
spielhduser, [16], [71], Mietshduser, [71], [111], eine Im-
mobilienverwaltung, [132], eine Hotelkette, [50], [63], und
das Motel ,, Traumland®, [46], eine Skipiste mit Skilift und
Skivetleih, [99], Eisenbahnen, [32], [48], [49], eine Eisen-
bahnverwaltung, [32], sowie ein Verleih von Bergungs-
schiffen, [126], eine Fluggesellschaft, [55], [86], [125], ein
Hiusertransportunternehmen, [68], und eine internatio-
nale Spedition, [69], sowie ferner eine Straf3enreinigung,
[109], Zeitungen, [48], Kinos, [63], ein Vergniigungspark,
[129], und ein Zoo, [27], [59].

Mein Onkel Dagobert besitzt zahlose
Mietskasernen, Fabriken, Bergwerke,
warsfdwenbuden,b!qudlm und Oftanker! -

Genau, Herr Duck! Sie besitzen Giefbereien,
Webereien, Meiereien, Spinnereien, Farbereien...

Innerhalb des Duck’schen Konzerns konnen aus diesem
Grund beispielsweise Rohstoffe in den konzerninternen
Minen geschurft und durch die konzerninternen Logistik-
dienstleister zu den konzerninternen Produktionsbetrie-
ben transportiert werden, welche ihre Fertigprodukte in
den konzerninternen Warenhidusern feilbieten. Dies er-
moglicht das Senken von Kosten und bietet Verlisslich-
keit in der Produktion. Ein Negativbeispiel hierfiir ist der
Ausfall eines externen Sandlieferanten aus Arabien, wo-
raufthin der Duck‘schen Glashiitte in Skandinavien der
Nachschub an Rohstoffen fehlte und die Produktion ent-
sprechend zum Erliegen kam, siche [70]. Dartber hinaus
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vergroBert ein breites Produktportfolio das Netzwerk des
Unternehmens und fiihrt damit zu einer gréeren Markt-
macht. Somit kann beispielsweise Druck auf die Hersteller
ausgeiibt werden, sodass diese ihre Verkaufspreise gegen-
tber dem eigenen Unternehmen senken mussen.

Wo immer man auf anstandige
Weise Geld verdienen

Genau, Herr General-
direktor!

[71]

Ein breites Produktportfolio bietet ferner den Vorteil,
dass sich Gewinne und Verluste im Falle externer Ein-
flisse gegenseitig abmildern kénnen und dadurch Risiken
durch Diversifikation gesenkt werden. Ein klassisches
Beispiel aus der Literatur ist die Produktion von Klimaan-
lagen und Heizgeriten: Ist das Jahr hei3, werden die Kli-
maanlagen verkauft, andernfalls die Heizgerite (vgl.
[135]). Dieser Effektist auch in Entenhausen bekannt und
besonders deutlich zeigt er sich im Bericht ,,Die Prafung®,
[68], am Beispiel der ,,D.D. Unterbett-Werke“ sowie an
der Duck‘schen Staubsaugerfabrik: Als ein Wirbelsturm
das Warenlager der Unterbett-Werke komplett zerstort
und die Federn des Warenlagers tiber ganz Entenhausen
verteilt, verzeichnet Dagoberts Staubsaugerfabrik Re-
kordgewinne, da die Staubsauger zum Aufsaugen der Fe-
dern bendtigt werden.

Es handelt sich um Staubsauger. Ich
i i

Fir Laien handelt es sich dabei um eine glickliche Fa-
gung. Ein umsichtiger Geschiftsmann hat jedoch sein
Produktportfolio auf derartige Risiken ausgerichtet.

Wir lernen daraus:

Ein breit aufgestelltes Firmennetz vergrolert den Fin-
flussbereich und die Marktmacht des Unternehmens, was
sich positiv auf Einkaufspreise sowie auf dessen Entwick-
lungsmoglichkeiten auswirken kann. Durch eine grofle
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Vielfalt an angebotenen Produkten und Dienstleistungen
werden dartber hinaus Risiken verteilt und reduziert.

Produktionsketten sollten moglichst vollstindig innerhalb
eines Unternehmens liegen. Damit kann die Abhingigkeit
von externen Dienstleistern reduziert werden.

1.10 In den richtigen Kreisen verkehren

Dagobert Ducks Konzern ist ein entscheidender Wirt-
schaftsfaktor Entenhausens (vgl. insbesondere [38]: ,,Ich
bin ein entscheidender Wirtschaftsfaktor unseres ganzen
Landes®). So 6ffnen sich dem Geschiftsfithrer Dagobert
Duck Tiren, die Geringverdienern verschlossen bleiben.
Aufgrund dieser Position kann er in elitiren Kreisen der
Reichen und Michtigen Entenhausens verkehren und ein
vielgestaltiges Netzwerk an Kontakten spinnen. Er ist bei-
spielsweise Mitglied im Klub der Millionire, [46], [47],
[113], im Klub der Milliardire, [81], und er gehért offiziell
zu den Spitzen der Gesellschaft, [72]. In solchen Gesell-
schaftsgruppen verkehren nur Grof3- und nicht Kleinin-
dustrielle, nur die wirklichen und nicht die Méchtegern-
Reichen.

37

Meiner ist 50 s, dabich
ihn zum Direktor meiner
t habe

Mein Neffe. ist 5o
gerissen, daf; ich ihn
ELAT Jener Bonbonfabrik gemacht

Ha!'Ha!
Ha!Ha!

Pah, deren Neffen!
Alles Angabe! Kennt
man ja!

r Meine Herren, unser Klubfreund
%W%M’”’af‘ D.D. méchte uns eine widﬂlqe
ﬂ{ye plauders man | Mitteilung machen. Ich ertelle
relnsintiig nach ihm das Wort.
appigern Mahl..

Pie marinierten Ich i

MardetG‘ﬁ'ld_s warenein ~schw: b?a‘%e?\;
edicht! : =~ %) Birkhuhn-

briistchen!

Dagobert im Kiub der Milliondre (oben) und im
Kiub der Milliarddre (unten)

Dagobert Duck bieten sich auf diese Weise Méglichkei-
ten, uber direkte Kontakte in informellem Rahmen neue
Geschiftsabschliisse zu erzielen. Denn dort, wo das grofie
Geld sitzt, werden die wirklich grof3en und bedeutsamen
Geschiifte abgeschlossen. [113]

for

Hm, bei 50 einer Gelegenheit ifft man bedeutende Ge- da; ein rasch entschlossener Finanzmann
schéfisleute. Dakonnte es nicht schaden, ein bifbchen wird.
bares Geld debei zu haben, fur den Fall,




Denn bei solchen Leuten-man denke. nur
zum Beispiel an Schiffsreeder und so-
handelt sich’s meist um grobere
Objekte.

SEREET ~|[113]
Dagobert Duck ninmt nicht obne wirtschaftliche Hintergedan-
ken am alljabrlichen Picknick des Kinbs der Milliondre teil

Dies im Hinterkopf investiert Dagobert Zeit und Geld,
um in diesen gesellschaftlichen Kreisen weitere Anerken-
nung zu gewinnen, zum Beispiel durch den Sieg beim
»Konigsrennen um den Kristallglobus von Entenhau-

sen® ... [17]

Jetzt versteh'ich. Dumdciest Ach was! Madchent
Wir komms nur auf
auch soschone Madchen Ml M Be

zum Facheln haben
& -
NS

Ich will die Karte
ans schwarze Brett im Klub der Milliardére
heften. Dann haben alle
was davon, und ich spare
das Porto!

; [81]
Auch versucht er, seinem Neffen Donald zum Etfolg zu
verhelfen und dadurch sein eigenes Ansehen bei seinen
Klub-Freunden zu erhdhen (respektive sein Anschen
nicht zu vetlieren).

Ein Wort, Donald! Ich kann Nein, Onkel
keinen Neffen in den Klub Dagobert,nein! In
mitbringen, der ein Einfatts- eine Fabrik geh’ich

pinsel ist, Du munst nicht.

Fabrikdirektor werden.

[40]

Aber du mulbt Direktor
von irgendwas sein,
sonst bin ich blamiert.

Ich will eine Stelle, wo
ich mit neften

Ferner richtet Dagobert seine Anstrengungen darauf, in
weiteren ausgewihlten und exklusiven Klubs aufgenom-
men zu werden, da dies Moglichkeiten bietet, neue Ge-
schifte abzuschlieB3en.

2Zu dumm! Ichwar’ 5o gern Mitglied im Archdo -
logischen Klub, weil ich dann meinen Klub-

brudern Schaufeln und was man sonst noch
50 braucht zum Buddeln verkaufen konnte .

[61]

Die Zugehorigkeit zu der gehobenen Schicht verschafft
Dagobert Duck die Moglichkeit, politischen Einfluss zu
nehmen. Insbesondere verkehrt er in Klubs mit Reichen
und Michtigen, welche selbst gute politische Kontakte
pflegen. Dies ermdglicht es ihm, die politische Entwick-
lung gemil3 den eigenen Interessen zu verindern, zum
Beispiel im Hinblick auf Steuern oder um mit der 6ffent-
lichen Hand Geschiftsbeziehungen abzuschlieBen. Dago-
bert nutzt hierbei seine Macht als potenziell groBter Steu-
erzahler Entenhausens wiederholt aus. Insbesondere hat
er Einfluss genug, um direkt beim Birgermeister vorzu-
sprechen, persénlich und ohne Termin.

Man hat mircg'fesagt dab die Stadt
Geld braucht, um die Distelsirabe
pflastern zu lassen. Wieviel 7

|185]

wird sogar der Weibnachtswurnsch der
Sfadﬁ;)/gr erfilf...

Ich erwarte selbstverstand- Aber gewifb doch,
lich, daf Sie das Material Herr Duck.Eine Hand
dafur aus meinem Stein- wascht die andere.

bruch beziehen.

Ich habe mit Abscheu von dem dreisten Angriff auf
Ihren Geldspeicher gehort, Herr Duck.Derlei

Ordnungswidrigkeiten kénnen in unserer Stadt nicht
geduldef werden !

Geschenke, natiirlich nicht uneigennttzige, helfen Dago-
bert dabei, sich seines Einflusses zu versichern:
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Baid Gestatten Sie, Herr Duck, da
darauf... | ich lhnen im Namen der
Stadt meinen herzlichsten
Dank ausspreche.

Vor allem die Jugend
von Entenhausen kann
es kaum erwarten, auf
das Schiff zu

Die beste Moglichkeit, politischen Einfluss auszuiiben, ist
freilich, selbst ein politisches Amt zu bekleiden. Dagobert
hat das erkannt und verfiigt iber diese Ambitionen. Er
bewirbt sich beispielsweise als Stadtkimmerer, in [131],
oder als Mitglied des Stadtrats, in [33]. Seine politische
Agenda, soweit bekannt, steht im Einklang mit den wirt-
schaftlichen Interessen seiner Unternechmensgruppe (ge-
gen SteuererhShung, gegen Rauchbekimpfung).

Aber ich seh’ schon,ohne Wer-
bung hat man nichts zu
melden.

WAHLT
PAGOBERT PUCK

ZUM STADTKAMMERER !
HEUTE GROSSKUNDGEBUNG
IM STADTPARK !

”Es scheint sich immer noch nicht herumge-
sprochen zu haben, dafb ich fur
die Stadtratswahl
kandidiere. Das
wird gleich anders
werden.”

Dagobert Duck ist bereit, Geld und Zeit in seinen Wahl-
kampf zu investieren. Gleichwohl ist nicht bekannt, dass
er tatsichlich fiir ein politisches Amt gewihlt wurde.

Dagobert ist der Gropte !

Wir lernen daraus:

Es empficehlt sich, in den Kreisen der Reichen und Mich-
tigen zu verkehren. Dort werden die groen Geschifte an-
gebahnt und abgeschlossen.

Es ist empfehlenswert, politischen Einfluss auszutiben,
um Entscheidungen und Entwicklungen zu eigenen
Gunsten zu verindern. Die beste Methode hierfiir ist,
selbst ein politisches Amt zu bekleiden.
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1.11 Die Mechanismen des Marktes kennen

Jeder, der erfolgreich sein méchte, muss etwas von seiner
Disziplin verstehen. Dies gilt auch fiir Geschiftsleute.
Dagobert hat die Grundregeln des Marktes und des Ge-
schifteschlieBens fest verinnerlicht.

Beispielsweise gilt seit jeher, selbstverstindlich auch fiir
Dagobert Duck, das Prinzip, Giiter jedweder Art glinstig
einzukaufen und, gegebenenfalls verarbeitet oder veredelt,
teuer weiter zu verkaufen. Stehen hierfiir keine liquiden
Mittel zur Verfiigung, kann sich Geld geborgt werden, das
iber die erwarteten Einnahmen gegenfinanziert ist.

Mit dem geborgten Geld kauft ihrbillige
Ware ein und verkauft sie so teuer wie
méglich.

Der besonders geschickte Geschiftsmann zeichnet sich
dadurch aus, dass er unter Wert einkauft und 7ber Wert ver-
kauft.

Und furs erste hab ich ja das Gold- =
schiff, das ich Velter Gustav fur ein i
Buﬁwbéot abgekauft

Dann: ein Faf voller Perlen fir 1000
laufende Meter falsche Wimpern
und 1Kilo wasserfesten
Lidschatten!

Ich zshle gut; 10Taler fur einen von
Ihren alten Talern!

Zu diesem Kurs, verehrtes Fraulein,
f' | konnen Sie von mir so viele Taler
haben wie Sie wollen.

Doch wann kauft oder verkauft man Waren uber oder un-
ter Wert? Wie wird in Entenhausen der , faire Preis* be-
stimmt?



Na ja, irgendwie schon! ich
geb"glr auch einen

Ich verlange 1Taler'
wohl noch nie was von

In Entenhausen blldet sich der Marktprels auf Basis der
neoklassischen Preistheorie.

R! M Rl»uAHR KDSTET 7%
ercxs ER EINEN TALER

[4]

Dagobert Duck, als findiger Geschiftsmann, versteht na-
tiirlich, nach welchen Mechanismen Angebot und Nach-
frage den Preis bestimmen. Er hatte bereits in Jugendta-
gen zum neoklassischen Marktverhalten einen intuitiven
und dulBerst geschiftstiichtigen Zugang:

[31]

kh hatte in meiner Jugend nie Den ganzen Sommer tber hab ich
Zeit, Marchen zu lesen. Ich gesammelt, und im Winfer, wenn es
Stein und Bein fror, hab ich's
teuer, sehr feuer verkauft.

mubte in den Waldern meiner
schottischen Hamaf Holz
sami .

Dagobert variiert gemif3 neoklassischer Preistheorie wahl-
weise das Angebot, die Nachfrage oder den Preis, um Ver-
inderungen zu seinen Gunsten zu erwirken.

ller werden knapp, Herr Duck. M
o i e AR e oo
Zehn Taler sind dafur zu wenig.

le den Preis. Zwanzng

ut, ich Zwanziq Tler! Da habch auch was
Teler! ingt mir noch einen anzen.

esseres zu tun. als .

Der Preis wird '/9!, um das Angebot an Schabracken- 190

Schrillern anzukurbeln

Allerdings, wenn bekannt wuirde, dafs ich leidenschaftlicher
Muskatnufsteetrinker bin, kénnte das die Preise in die
Héhe treiben.

Es kénnte sogar jemand auf dle Idee
kommen, die Ware zur

und mich so zwingen, jeden Prus
daftr zu zahlen.

) : /)
Die Nachfrage wird gebeim (d. b. scheinbar gering) gehalten, (82]
damit der Preis von Muskatniissen niedrig bleibt 48]

gt'aw&n icher Zehner 10 Mlllvm Taler ister wert
Vielfaches von dem, was d
aus dem Jahre 191eMUnd gerade den werde — ne_ h" habe
machen.

Das Angebot an 7. ehiern it dem Préigejahr 1916 wird a ein
einziges Exemplar reduziert, sodass (unter der Annabme gleich-
bleibender Nachfrage) der Wert dieser Miinze erbeblich steigt

Bekanntlich funktioniert der neoklassische Marktpreisme-
chanismus nur bei ausreichend vielen Marktteilnehmern.
Sonderfille bilden entsprechend das Monopol und das
Oligopol, wo der bzw. die Anbieter einen Einfluss auf den
Marktpreis ausiiben konnen. Der gewiefte Geschifts-
mann Dagobert Duck, der auch auf Mirkten titig ist, auf
denen er als Monopolist auftritt oder auf denen nur wenig
Konkurrenz besteht, beherrscht auch die dort vorherr-
schenden Mechanismen. Bei der Preisgestaltung identifi-
ziert er als skrupelloser Geschiftsmann mit scharfem
Auge die Pain Points seiner Geschiftspartner und Kun-
den und nutzt diese zur Maximierung seines Gewinns aus.
So ,,hilft* Dagobert beispielsweise gerne bei negativen ex-
ternen Einflissen, wie einer Reisfinken-Plage, oder bei in-
dividuellen Notlagen, wie den von Musik zerriitteten Ner-
ven einer koniglichen Hoheit. 28]

Wir bieten 20 Malb Diamanten aus.
dem Kronschatz dem, der unsere
Reisernte reftef.

Der Lalm wird immer schiimmer. Das halten
meine. kdniglichen Nerven nicht sus. Was
mach' ich nw" Was mach’
ichnur?

Ihr meint, Ja.einen sehr guten
Ihr waltet einen Rat sogar. Majestat!
Rat? | Averg.er Rat ist teuer!

Vielleicht
kénnte Ihnen
geholfen werden;
Majestat!

Be: demn‘zgeﬂ Gapmt/yen wittert der findige Ges[baﬁx- (73]
mann ein profitables Geschift — und schligt eiskalt zu
Bei Preisverhandlungen kennt Dagobert diverse erfolg-
versprechende Methoden, beispielsweise den sogenann-

ten ,,Preisanker®, bei dem der zuerst bietende einen Preis
nennt, an dem sich das Gegentiber orientiert. Dadurch
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gelingt es Dagobert, die Preisvorstellungen der Marktteil-
nehmer zu beeinflussen und héhere Verkaufspreise zu er-
zielen:

Wer zuerst dort ankommt, kann
zuerst verladen, ist als erster auf

)
dem Markt und erziett die fettesten )
Preise. /
\
: R

Der erste anf dem Markt kann den Preisanker setzen, an
dem sich Konkurrenten orientieren miissen

Dagobert Duck setzt gerne einen besonders niedrigen
Preisanker.

Hast du eine

Also, wie ist's, | ( ;
i 1ot s unger Genehmigung?

Mann? [ch biete
Ihnen 100 Dinare,
ars end
nattrlich !

AnschlieSende Preisverhandlungen orientieren sich hédu-
fig an diesem zuerst genannten Preis — wie bei der folgen-
den Verhandlung, in der Herr Ehrenspeck auf Basis von
Dagoberts Preisanker um den Kaufpreis eines Grund-
stiicks feilscht.

Musikbox, bitte rechts !
S Nuggels jedes Stick !

Was fur ein Prickelwasser?
Himbeer ? Stachelbeer?
Jede Flasche 40Nuggets !

Das ,,Warenhans D. Duck“ diktiert die Preise

Ebenfalls zu seinem Vorteil nutzt Dagobert gerne eine
asymmetrische Informationsverteilung, um auf diese
Weise Preise zu seinen Gunsten bilden zu konnen. In der
Literatur findet man dies unter dem Stichwort der Princi-
pal-Agent-Theorie. So lisst beispielsweise Dagobert Duck
in [57] Gisi Gésselstein tiber den wahren Wert ihrer Gold-
federn im Dunkeln und erreicht auf diese Weise einen un-
verschimt niedrigen Preis.

Ja. das Zeug liegt slles hinter
dem Lagerhaus.

Das Fraulein kann Gold
nicht von Erdniissen
ei

unters:

1000 Taler Nein! Héchstens, wenn

L Sie 10000 nachlassen.

Dagobert nannte einen Preisanker. Nun wird lediglich — [29]
noch itber Preisnachldsse verhandelr.

Gleichzeitig versucht Dagobert Duck, sich in neuen
Mirkten als erster Marktteilnehmer, als Platzhirsch, zu
etablieren und durch die damit verbundene besondere
Marktstellung und Marktmacht die Preise zu diktieren.
Seine Stellung als Platzhirsch, beispielsweise als erstes
Warenhaus auf dem Mond, in [35], erschwert es den
zukinftigen Konkurrenten, in den bereits von Dagobert
Duck dominierten Markt einzudringen und Fuf3 zu fassen.
So kann beispielsweise das ,,Warenhaus D. Duck® als
Monopolist auf dem Mond die Preise bestimmen, um sein
individuelles Gewinnmaximum zu erreichen (in der
Fachliteratur als sog. Cournot’scher Punkt bekannt):
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Ja, Génse mit graBlichen
Federn! Hart wie Draht !
Grauenhaft !

Nennen Sie mir lnren Preis,
vere

7 4, )
Gisi Gisselstein kennt deen Wert ibrer Goldfedern nicht, — [57]
woranfhin Dagobert ibr den ,,Ramsch* giinstig abkanft

Ebenso nutzt Dagobert in [18] aus, dass die beiden
Grundstucksanbieter Donald Duck und Gustav Gans
nicht Gber die Bedeutung eines ,,positiven Echos® Be-
scheid wissen. Auf diese Weise kann er ein wertvolles
Grundstick bedeutend unter Wert erwerben.

Als0, meine Lieben, ich mufb sagen,ein Echo,
das Rauch ertwickelt, und ein Echo, des einen
Umweg macht riecht ein wenig nach Befrug.

Aber..ich bin ja kein
Wenn iAr 80 groBen
Wert darautf legt, kau’
die Grundsiticke sb,

Dagobert nutzt ein Informationsungleichgewicht 3u seinen
Gunsten ans




Zu guter Letzt besteht eine Taktik Dagoberts darin, die
Kiufer oder Verkaufer tiber den Preis und das Kaufinte-
resse bis zuletzt im Dunkeln zu lassen und anschlieBend
mit einer fur ihn glinstigen Forderung zu tberrumpeln.
Dadurch nimmt er dem Gegentiber die Moglichkeit, sich
cin umfassendes Bild iiber einen fairen Marktpreis zu bil-
den.

Nattirlich méchte ich nicht, dafb davon was
@ durchsickert, Leute, denen man was ab-
kaufen will, muf> man uberrumpe]n
He ..wo willst du hin7

[129]
Wir lernen daraus:

Fiir erfolgreiche Geschiftsabschliisse ist es unbedingt er-
forderlich, das Verhalten des Marktes, auf dem man agiert,
sowie die zugrundeliegenden Mechanismen zu beherr-
schen. Insbesondere gilt es stets, glinstig (moglichst unter
Wert) einzukaufen und teuer (moglichst tber Wert) zu
verkaufen. Hierflir gibt es Strategien, wie das Setzen eines
Preisankers und das Ausnutzen von asymmetrischer In-
formationsverteilung. Bisweilen kann es sich dabei als
Vorteil erweisen, sein Kaufinteresse verdeckt zu halten
und den Verkdufer mit einer Preisforderung zu tiberrum-
peln.

Nach Mdglichkeit etabliert man sich auf einem neuen
Markt als Platzhirsch. Denn als Monopolist kénnen die
Preise diktiert und besonders grofie Gewinne erwirtschaf-
tet werden.

1.12 Technologie und Weiterbildung

Es ist auffallend, welchen modernen Fortschrittsgrad die
Technik besitzt, die Dagobert Duck fiir seine Produkti-
onsprozesse und zur Sicherung seines Geldspeichers ein-
setzt. Er besitzt modernste raumfiillende Elektronenge-
hirne, fortschrittliche Geritschaften zur Abwehr von He-
xen und Naturkatastrophen, beispielsweise elektrische
Alarmanlagen, magische Augen und Wirbelsturm-Ent-
zwirbler, und er errichtet seinen Geldspeicher aus Mam-
mutan-Super, einem Material, das so neuartig ist, dass es
auller ihm niemandem bekannt ist.

Ja I:h mufd dargled‘nn wissen! Habt ihr
Bhfr,ableh;n ickt ist wie ein Hasen-

a> mein Geldspeicher mit

braten und dal une,n Wirbel-Entzwirbler
ange.s&-um abe 7

Pl Lottt
Sbezal? s Ko Hein g i

Dagobert Duck verwendet %ﬂ/émfm;/;ezsmde Tetbﬂo/ogzeﬂ

Der Einsatz dieser modernsten State-of-the-Art-Techno-
logien bietet ihm Vorteile gegeniiber Konkurrenten und
Feinden. So reduzieren beispielsweise die automatischen
Foérderbinder und Verpackungsapparaturen, welche in
»Unternehmen Inselfrieden, [120], eingesetzt werden,
die Personalkosten. Insgesamt spielen zur Senkung von
Kosten im Duck’schen Konzern die Automatisierung und
Digitalisierung der Produktionsprozesse eine entschei-
dende Rolle.

"Unfernehmen neiirieden’ oo
fen. ich habe slles wdl int MIIHOHQ! me Efsdwﬂ - 2
o 56 o~

Automalzﬂerle Flieflbandfertigung senkt Kosteﬂ (120]

Dagobert bleibt jedoch nicht nur technologisch, sondern
auch methodisch am Puls der Zeit. Er bildet sich hierzu
personlich weiter und besucht Weiterbildungen und Fort-
bildungen. Denn es gilt nicht nur bei der Produktion mo-
dernste Maschinen einzusetzen, sondern ebenso auch mit
den ecigenen Fihigkeiten und Fertigkeiten ganz vorne mit
dabei zu sein.

HE, HERR DUCH ! i
~ /\- AUFWACHEN! -
{ T
: -
j% <]l = [103]

Der Bauksrper aus einem Stiick ine Fugen, keine
Fenster! Material: - ]
sl bl 8 Memmutan Supe.r Aurbe: ir

DER VORTRAG "KURZER WEG ZUM

SCHNELLEN GELD" IST AUS

Das Problem ist zu schwierig
fur meinen Verstand. Ich
werde mein Elekironen-
gehirn befragen.

Auch erwirbt er regelmifig aktuellste Fachliteratur, um
wissenstechnisch auf dem neuesten Stand zu bleiben. Al-
lerdings gilt es, bei der Wahl des Autors gut aufzupassen,
damit man keinem Scharlatan zum Opfer fillt.
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[108]

RegelmiBige Fort- und Weiterbildungen sind insofern be-
deutsam, als dass man sich nur auf Dinge einlassen sollte,
und seien sie noch so en vogue, wenn man etwas von
ihnen versteht.

Und ich sage euch: Wer sich auf
Sachen einléfbt, die er nicht versteht,
der wird niemals reich.

[115]

Wir lernen daraus:

Fir das eigene Know-how, zur persénlichen Weiterent-
wicklung sowie fiir den Erfolg eines Unternechmens ist es
wichtig, wissenstechnisch und technologisch auf der
Hohe der Zeit zu bleiben. Nur dann kann eine Spitzenpo-
sition am Markt errungen und verteidigt werden. Insofern
gilt es, nicht nur in das eigene Unternehmen zu investie-
ren, sondern auch in die eigene Weiterbildung und die
Fortbildung der Mitarbeiter.

In ,,Die Bewidhrung®, [50], wird am Beispiel Donalds
deutlich, dass eine Weiterbildung der cigenen Karriere
forderlich sein kann: War Donald zunichst Kartoffelschi-
ler, so gelingt es ihm, seinen Chef zu tiberzeugen, dass er
aufgrund seiner Weiterbildung an der Hotelfachschule be-
fordert werden sollte.

Dreimal war ich
“| der Hotelfach:

jetzt schon im Abendkurs
ule. Es ist wirklich Zeit,

da du mireine bessere
Stellung zuweist.

Und siehe da: Dod bekommt den gewiinschten Posten,
den Abendkursen an der Hotelfachschule sei Dank.#

>

4 Donalds Erfolg ist zwar bescheiden, aber das ist eine andere Geschichte.
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2. Die eigene Personlichkeit und das richtige
Mindset

Im vorherigen Kapitel wurde beschrieben, mit welchen
Methoden Dagobert Duck seinen Konzern erfolgreich
fuhrt. Dabei steuert er die Unternehmensgruppe aus sei-
ner Hand, aus seinem Geldspeicher. Die Methoden, die
Dagobert dabei einsetzt, sind vielfiltic. Doch deren
Kenntnis gentigt fiir einen Erfolg nicht, wenn das eigene
Mindset nicht stimmt. Dagobert stellt wiederholt unter
Beweis, dass er auch die Charakterztige besitzt, die man
als reichster Mann der Welt bendtigt. Denn das grofie
Geld zu verdienen ist Einstellungssache. Wer nur darauf
wartet, Geld geschenkt zu bekommen, der wird vermut-
lich nie Fantastilliardir. Hiervon handelt dieses Kapitel.

Wenn du eine Million haben willst, mein lieber
Neffe, streng dich nur an. Schen
o

ken tut sie

[38]
Dagobert ist ein Arbeitstier. Er packt an und schont sich nicht.

2.1 Ziher, schlauer, selbstbewusster

Ich bin reich geworden, weil ich z&her
war als die Z8hsten und schlauer als die
Schiausten. Und ich bin ein ehrlicher
Mann dabei

Dieses Zitat ist wohl weltberihmt und zeugt von Dago-
berts Zahigkeit, Schlauheit und Ehrlichkeit (ahem!). Und
es zeugt auch von seinem Selbstbewusstsein.

Heute zeige ich meinen Neffen,

daB der Erfolg nicht vom Gliick abhéngt,
sondern von Entschlufkraft und

Ausdauer.

Am
ndchsten 1ag...

29]



Zinnminen in Malaya, Kupferminen in Kolumbien, Dia-
mantminen in Stdafrika, Glashiitten in Schweden ... Es
gibt kaum ein Land, in dem das Duck’sche Firmenimpe-
rium nicht vertreten ist. Lokal agieren ist also Dagobert
Ducks Sache nicht. Dabei legt er im Tagesgeschift immer
wieder das auflerordentliche Selbstbewusstsein an den
Tag, ohne das Aufbau und Fihrung eines derart global
agierenden Unternehmens nicht méglich wiren. Dieses
Selbstbewusstsein und sein angemessen grof3es Ego stellt
er immer wieder unter Beweis.

AuRerdem kénnte es sein, dafl Ich wiirde selbst

Sie auf die Stelle verzichten, Kihlschranke am

wenn Sie erfahren, um wel- Nordpol verkaufen,
ch?‘: Sdeb||et es sich i wenn's sein|
elt.
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il
Dagobert Duck trant sich alles zn

Andere Zeitgenossen sind zurtickhaltender — aber auch
entsprechend keine derart erfolgreichen Geschiftsmin-
ner:

Genausogut kénnte.
man versuchen, Eskimos
TiefkUhtruhen zu

[65]
Tick, Trick und Track tranen sich nicht alles zun

Dies macht deutlich, dass ein Dagobert Duck‘sches
Selbstbewusstsein fiir den Erfolg gro3er Projekte und Un-
ternehmungen unerlisslich ist.

Und in der Tat geht er mit Entschlusskraft, ohne zu z6-
gern und zu zweifeln und mit groem Selbstvertrauen
Projekte an, deren Maf3stibe andere zurtckschrecken lie-
Ben.

[13]

Wir werden eine Olletung durch die Krater-
wand freiben und dann sofort das Ol
einpu

: .
Bald Vortrefflich! Der Kmie::—ﬁ/\
darauf... ist wie far meine Zwecke
geschaffen. 5

F~—
P~ Er istrund, tief
- und hat einen festen
Boden

Dagobert Duck denkt grof§ und unkonventionell

Ohne Dagoberts selbstbewusstes Auftreten wiren viele
seiner Geschiftsabschliisse wohl nicht zustande gekom-
men. Besonders eindrucksvoll belegt dies der Verkauf von
Wind an einen Hollander.
Das ist jahollan- | ch schon! Ich habe die Sprache
disch!Daskamn | pej dem alten Hollander an der
man ja nicht Zuidersee gelernt, dem ich anno

lesen'! 99 fur seine Windmuhlen Wind
verkauft habe.

Windige Geschafte bediirfen eines besonderen
Mafses an Selbstvertranen

Verbunden damit ist die Notwendigkeit, hart und unnach-
giebig aufzutreten. Dagobert Duck ist ein Meister darin
und pflegt regelrecht sein Image als harter Geschifts-
mann.

Aber damale war die ungtinsti
fur mich. Jetzt bin ich wieder oben auf,
wie man so sagt. Da komm' ich gegen meine
Natur nicht an. ich bin eb: in harter
Geschaftsm:

Arme Witwen freib' ich unbarm-
ig aus der Wohnung, weinen-

den Waisen nehm' ich unge-

rdhrt das Spielzeug

[122]

Ich flene Sie an, Herr R

Wie
{  peiniich ! Duck, nehmen Sie uns

/A nicht die Waschmaschine
weg!

Ich brauche sie! Mulb meinen Mann ernéhren
und drei Schwiegersshne !

Dann zahlen Sie

Hm, ein heikler Fall !
Aber ich bin kein Wohltatigkeitsinstitut,
ich bin mann !
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Aber ein eiserner, unnachgiebiger Wille ist nicht nur beim
Schiirfen nach Gold wichtig, sondern auch bei Verhand-
lungen und Machtspielen. So gehort auch die Anwendung
von Teufelslisten und unlauteren Methoden zu seinem
Repertoire.

Aber ich lasse. mich

nicht ausplundern!

Und schon garnicht  /
von meinen

Jakob, bringen Sie rgir

Teufelslisten gehoren in den Methodenkoffer eines
Jeden , ehrlichen* Geschdftsmannes

Dagobert Duck hat durch sein Betragen und den damit
verbundenen unternechmerischen Erfolg das Bild des
ticksichtslosen Geschiftsmanns® geprigt, welches sich
in Entenhausen zu einem positiv konnotierten Idealbild
entwickelte. Donald hat dieses Zielbild bereits fir sich
entdeckt:

Na, der Berufsmaschine
hab’ ich gezeigt, dafb
ich ein rucksichtsloser
Geschaftsmann sein kann,
wenn'’s sein mufb.

[114]
Wir lernen daraus:

Denke nicht in kleinen Maf3stidben, sondern glaube daran,
dass du alles schaffen kannst. Sei hirter als die Hirtesten,
ziher als die Zihesten und bleibe dabei immer eine ehtli-
che Person. Und habe das Selbstvertrauen, dir das zu glau-
ben.

Wer sich dann anders nicht mehr im Spiegel ansechen
kann, der sollte sich die eigene Ehrlichkeit selbst einreden.
Definitiv sollte jedoch die eigene Anstindigkeit den Mit-
menschen eingeredet und bei geeigneten Gelegenheiten
betont werden.

Weiche von mir, Verfuhrer! So was tu
|ch nicht ! Ich bin kein Schwindler! Und
du wirst mich auch nicht dazu machen!

gewinn’meinen Das ist die richti
Tiel aufehrlxche Weise E:ifellu:: rIOnklgle
Uberhaupt Dagobert ! Ehrlich
wéhrt am léngsten!
Grad’ beim
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2.2 Hingabe zum Beruf

Dagobert Duck hat sein Leben und Wirken darauf ausge-
richtet, Geld zu verdienen. Bereits in frihen Jahren hat er
seinen Wohnort aus Schottland, der Heimat seines Clans
der McDucks, nach Kanada, an den gefahrvollen Klon-
dyke, verlegt, um dort sein Gliick als Goldschiirfer zu ver-
suchen. Von dort zog es ihn in viele weitere Linder und
Orte dieser Welt, beispielsweise nach Ost-Asien zum Per-
lenfischen (vgl. [21]) und nach Transvaal, um Gold und
Diamanten auszugraben (vgl. [35], [56]), bevor er im heu-
tigen Entenhausen dauerhaft Ful3 fasste.

Bei jeder Station seines Lebens stand fiir ihn das Geldver-
dienen im Vordergrund. Diesen Fokus hat er bis heute
beibehalten und er investiert noch heute seine gesamte
Energie in das Geldverdienen. Entsprechend ist Dagobert
dafiir bekannt, dass er gerne viel arbeitet.

Uff! War das eine. Arbeit! 16 Stunden lang Geld Eine wiirzige
gezahtt! Joja. wic Kapitalisten haben es nicht Geschi
™ Z il .

es

Nur wer lange arbeitet, nutt einen amreszmdeﬂ (82]
Teil des Tages zum Geldverdienen

Es ist kein Geheimnis, dass Dagobert gerne 16 Stunden
und mehr arbeitet, hochstens unterbrochen von einer klei-
nen Teepause — natiirlich muss es wiirziger Muskatnuss-
Tee sein, der Energie spendet und die Erschépfung aus
den miiden Gliedern treibt.> Dagobert ist bereit, seine ge-
samte Kraft und Energie in die Vermehrung und den Er-
halt seines Vermégens zu stecken.

Ich muR meinen Tee haben, sonst kann ich
nicht bis zur Erschopfung arbeiten, Und
das muB und will ich!

In dieser Hingabe zeigt sich die persinliche Ver-
bundenbeit von Dagobert Duck zu seinem Beruf

Wihrend seiner Goldgtiberzeit hat Dagobert, laut eigener
Aussage, sogar bis zu 48 Stunden pro Tag gearbeitet. Es
ist nicht bekannt, dass ein Geschiftsmann jemals lingere
Arbeitstage hatte. Dies ist also die Art von Einsatzbereit-
schaft, die Dagobert Duck zum reichsten und erfolg-
reichsten Mann der Welt gemacht hat.

5 Wer Dagobert auch bei der Wahl des energiespendenden Getriinks nacheifern
mochte: Ein Rezept fur Muskatnuss-Tee findet sich in ,,Das Kochbuch der
D.ON.A.LD.“ von Barbara Janz und Edda Gerstner, [134].



Aha! Da waren Sie also
Goldgraber. Haben Sie
denn Gold gefunden?

Haufenweise ! Hab'
aber sauchTag und
Nacht geschuftet !
Jeden Tag 24 Stunden
und nachts noch ein-
mal 24 Stunden, wenn
_ich mich recht
erinnere.

Dabei verzichtet Dagobert wihrend seiner Arbeit selbst-
verstindlich auf unproduktive und kostspielige Brotpau-
sen:

Und bringt dem armen Geizkragen ein
Butterbrot mit ! Er hat sicher

\ seit einer Woche keine Zeit menr )

/ Essen gehabt.

Lange Arbeitstage, die mit volliger Erschopfung enden,
bergen den inhirenten Vorteil, dass nach der Arbeit kaum
noch Zeit bleibt fiir Vergniigungen wie Kinolaufen oder
das Geniellen eines Bechers Eis. Dies spart Geld. Ein lan-
ger Arbeitstag wirkt sich insofern in mehrfacher Hinsicht
positiv aus, insbesondere auf den Geldbeutel. Ebenso der
Verzicht auf Urlaub.

Aber, aber, seit wann mach'ich freie Tage 7

Nein, eine kleine Geschaftsreise auf die

schnelle Tour! Ganz heimlich, still und :
leise !

82]
Mit einem Ldcheln im Gesicht verzichtet der erfolgreiche
Grofsunternebmer Dagobert Duck anf Urlanb und freie Tage

Wir lernen daraus:

Geldversprechende Aufgaben sind hiufig nicht an den ei-
genen Wohnort gekniipft. Wer das gro3e Geld verdienen
mochte, sollte entsprechend bereit sein, bei Bedarf tiberall
auf dem Globus titig zu werden und, sofern erforderlich,
den Wohnort zu wechseln.

Ferner sollte gleich aus mehreren Grinden ,,Tag und
Nacht geschuftet® (vgl. [12], s.0.) und der grof3tmogliche
Teil des Tages in die Arbeit investiert werden. Freizeit und
freie Tage bergen das Risiko, fiir Vergniigungen Geld aus-
zugeben. Aus diesem Grund sollte darauf verzichtet wer-
den.

2.3 Hands-on-Mentalitat

Dagobert Duck, gleichwohl die Spitze seines globalen Fir-
menimperiums, ist sich nicht zu schade, bei vielen Dingen
mit anzupacken und auch unbequeme Aufgaben selbst zu
ibernehmen. Dies zeigen deutlich seine regelmifigen
Auseinandersetzungen mit der Panzerknacker AG und
mit der Berufshexe Gundel Gaukeley: Dort ist er an vor-
derster Front zu finden.

%24,,, Oh d% :ﬁéaen Gauner! 3 [67]
epSter. Jrmstet
i
5 [
pEmse,

Dagobert Duck ist sich selbst fiir unbequeme Nachtschich-
ten nicht u schade . ..

Es jstschon einsehr grofkes Glick fir Onke/
Dagobert. daf3 seine Defektive diese ungewdhn-
lichen Vorbereifungen ermittelt haben, denn jefzt

fr;(ac/'lf die Hexe Ernst mitdem Einsatz ihrer grausigen

fdf’t .

WasserkuUhlung der
Auﬁenw‘a"nd'e ei alten,

Tick.

Auch die Schulden seiner saumigen Schuldner treibt Da-
gobert hiufig personlich ein.

Machen Sie auf, Ganofsky ! =
Ich will den Taler haben, den Sie mir
schulden. 2

15]

29



ZUM KUCKUCK! WIE. SOLL ICH MEINE- VOR SECHS MONATEN HAB' ICH SIE IHM
WIEIERKRIEGEN?, GEBORGT, WEIL ER SICH EINEN HUND
KAUFEN WOLLTE.. UND JETZT JAGT MICH

DER KOTER JEDESMAL WEG, WENN ICH
MEIN GELD HOLEN WILL,

Bei all diesen Dingen beweist er Ausdauer, Mut und Ent-
schlusskraft — und es wird erkennbar, dass er bei vielen
Geschiftsentscheidungen nicht zu den Zdgerern und
Zauderern gehort: Er besitzt die Eigenschaft, Probleme
direkt anzupacken. Dies verdeutlichen auch seine ,,Blitz-
reisen, durch die er vor Ort einen Eindruck von Situati-
onen gewinnen und rasche Losungen erwirken kann (vgl.
Kapitel 1.2).

Donald, wir fahren sofort nach

Kachoonga. Die Kinder auch!
Es mub was ges L

Dabei legt Dagobert ein beachtliches Umsetzungsvermé-
gen an den Tag und nimmt sich selbst schwierige Prob-
leme mit Kreativitit, Eigeninitiative und Zielstrebigkeit
zur Brust. Die Prisenz des Konzernchefs fithrt ferner zu
einer gesteigerten Motivation der Mitarbeiter. Dies férdert
letztlich deren Einsatzbereitschaft.

Dein Geld einfach

SMMerige Probleme

sind dezu da, geldet er Post hach
zu werden. Das /st Waldweiler zu schicken,
Jedenfalis Onkel Dago- ist genial!

3,

berts Standpunkt. Kurz
dareut herrscht afso

e

Dagobert Duck: 1dsungsorientierung,
Kreativitit und Zielstrebigkeit
Wir lernen daraus:

In der Literatur findet man die erwihnten Eigenschaften
und Methoden unter dem Stichwort ,,Hands-on-Mentali-
tat*. Sie ermoglicht dem Akteur einen besseren Blick auf
das operative Geschift und fordert die Problemlésung.
Gepaart mit Kreativitit, Eigeninitiative und Zielstrebig-
keit wirkt sich die Hands-on-Mentalitit positiv auf die
Leistungsfihigkeit des Unternehmens und somit auf den
Unternehmenserfolg aus. Legt eine Fuhrungskraft Hands-
on-Mentalitit an den Tag, erhalten die Mitarbeiter nicht
das Gefiihl, der Chef regiere aus seinem Elfenbeinturm
heraus. Dies hat eine positive Wirkung auf das Arbeits-
klima.
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2.4 Menschenkenntnis & Menschenbild

Dagobert Duck ist in Personalunion Chef-Manager, Chef-
Leader und Chef-Vertriebler seines Konzerns. Entspre-
chend hidufig pflegt er Umgang mit unterschiedlichsten
Menschen: mit seinen Mitarbeitern, mit Konkurrenten,
mit Diebesgesindel und Hexen, mit Handelsvertretern
und mit Kunden. Gute Menschenkenntnis ist entspre-
chend fiir ihn eine Eigenschaft, die fiir seinen unterneh-
merischen Erfolg unverzichtbar ist. Dabei bezeichnet
Menschenkenntnis die Fahigkeit, den Charakter des Ge-
geniibers richtig einzuschitzen und Verhalten oder Denk-
weisen vorherzusehen. Mithilfe guter Menschenkenntnis
kénnen beispielsweise Entscheidungen und Intentionen
anhand kurzer Eindriicke erkannt werden. Als Fiihrungs-
kraft, die ein Team oder ein Unternehmen erfolgreich fiih-
ren mochte, ist man auf eine gute Menschenkenntnis an-
gewiesen.

Guten Morgen, Herr Ehrenspeck! Ich habe mir erlaubt,
einen kleinen Imbif> mitzunehmen. Die Besichtigung
dauert vielleicht etwas ldnger.

Zu liebenswiirdig,
Herr Duck! Wirklich
2u liebenswiirdig !

Gute Menschenkenntnis hilft Dagobert bei wichtigen Kun- [29]
denterminen. Es gelingt ihm scheinbar miibelos, anf ein

arimmiges Gesicht (links) ein Lacheln zu zanbern (rechts).

Gestatten Sie, daf ich mich vorstelle !
Ich bin Dagobert Duck,, Grofbbankier,
Grobindusrieller, Grofhandier,

Handelsbeziehungen? Habe ich recht
= Kurz, bei mir kénnen Sie alles
kaufen

A gehdrt 7 Meinen Sie damit, Sie wollen

efwas kaufen 7

Aber auch beim Anbabnen newer Kundenbeziehungen
hilft Dagobert seine gute Menschenkenntnis

(6]

Sein Menschenbild ist geprigt von den Erfahrungen sei-
nes langen Berufslebens. Aus diesem Grund legt er bis-
weilen ein ,,instinktives Misstrauen® an den Tag:

Aber unserTrick | Wieso haben Sie esdoch
i - gemerkt?

Durch
instinktives
Miftrauen.

lh

YV &  pg
Dieses beruht unter anderem auf seinen jugendlichen Er-
fahrungen in Dawson.

[127]

“Wer siles thesters pos

Klarmmheimiich was in den Kaffee gefn‘;n A

*Kurz und gut, als ich wieder zu mir kam, leg
ich i emer iferiwert
vor Dawson entfernt-..




Aufgrund des Gebarens seiner Konkurrenten, Geschifts-
partner und Mitbiirger ist dieses héufig tatsichlich ange-
raten und eine Methode, die fir ihn folglich unverzichtbar
ist — und sich als zuverlissig erweist. Bisweilen verleitet
ihn jedoch sein Streben nach Gewinn dazu, sich gleich-
wohl auf dubiose Kontakte und Geschifte einzulassen
(wie in [95] und [78]).

Wer sind Sie und
was wollen Sie?
Und warum?

Sie gefallen mir, lieber Scheich.

Sie haben so etwas...shem,

Verwandtes. Aber trofidem

muf man vorsichtig
sein.

Ich 1af' Ihnen ein Probeglas da! Kostet Sie
nichts und verpflichtet Sie zu nichts!

Die Masche
kenn'ich! Das dicke Ende
kommt immer nech.

7= PN

Dagoberts instinktives Misstraunen wird bereits an der Ge-
gensprechanlage, spatestens am Liigendetektor spiirbar

Diese Einstellung steht in deutlichem Widerspruch zum
positiveren Weltbild anderer, geschiftlich weniger erfolg-
reicher Personen:

Man soll hicht immer gleich das
schlechteste vonallen Leuten

Sicherlich ist dieses Menschenbild einer der Grunde, wa-
rum Donald weit weniger erfolgreich ist als sein reicher

Onkel.
Wir lernen daraus:

Gute Menschenkenntnis ist in vielerlei Hinsicht von Vor-
teil und firr den Umgang mit Kunden essentiell. Ein ge-
sundes Misstrauen gegeniiber anderen Menschen ist je-
doch nicht verkehrt und sollte stets beibehalten werden.

3. Sparsamkeit [49]

Aber ich welte, \
ein Eis hast du‘ dir

Dagobert Duck wird nicht miide, die Bedeutung der Spar-
sambkeit, der eisernen Sparsamkeit, zu betonen — sowohl
fur ihn als Privatperson als auch in seiner Eigenschaft als
Unternehmer. Sie ist fur Dagobert der Schltssel zum Ex-
folg. Aus diesem Grund ist der Sparsamkeit nun ein eige-
nes Kapitel gewidmet.

Und daB Sie's wissen: Ich

habe Geld wie Heu. Aber nur,
-(weil ich immer eisern gespart
- habe, Darum!

[40]

[36]

Es gibt ja Leute, die glauben, Aberg| i
daf Su dl‘e_sem Taler dgnen Junaguebﬁzzj;n

rofben Reichtum verdankst, bin ich geworden
alb er ein Talismann ist, der dir durch eiserne

tck bringt.

Sparsamkeit !

Sparsamkeit hat jedoch mehrere Aspekte: die unterneh-
merische Sparsamkeit und die Sparsamkeit als wichtiges
Personlichkeitsmerkmal. Beides wird in diesem Kapitel
besprochen. Ferner werden das Sparen von Steuern, der
Verzicht auf Spenden und das Ausnutzen von Sonderan-
geboten diskutiert.

Sparen sag’ ich immer, sparen
__ und nochmals

sparen!

3.1 Sparsamkeit im Unternehmen

Einnahmen und Ausgaben sind zwei Begriffe des betrieb-
lichen Rechnungswesens, die es fiir einen Unternehmens-
erfolg in Einklang zu halten gilt. Dagobert Duck, als
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erfahrener Geschiftsmann, setzt alles daran, die Einnah-
men zu maximieren und die Ausgaben zu minimieren.
Denn nicht zuletzt kénnen die gréten Einnahmen durch
unkontrollierte Ausgaben aufgefressen werden. Dagobert
ist dies bewusst.

Wer viel ausgibt, ist eines.
Tages pleite. Das weif3
= jedes Kind.

Coa 22T " [40]
Folglich vermeidet er in seinem Konzern Ausgaben, wo
irgend moglich. Im GrofBlen spart er durch das Beherr-
schen eigener Produktionsketten, von der Rohstoffmine
tber die Transportdienstleister bis zur verarbeitenden
Fabrik (vgl. Kapitel 1.8). Aber Dagobert geht noch weiter
und er macht das Sparen zum Teil seiner Unternehmens-
kultur. Er animiert seine Mitarbeiter kontinuierlich dazu,
auch im Kleinen zu sparen. Hier eine deutliche Ansage des
Chefs:

Diese sinnlose Verschwendung muf aufhéren !
Es mulb gespart werden! Ich lasse mich nicht von
euch an den Bettelstab bringen !

(31]
Sinnlose 1V erschwendung wird als Sabotage eingestuft
Dagobert achtet penibel darauf, dass Papier doppelseitig

beschrieben und nach Méglichkeit auf Schreibfehler ver-
zichtet wird. Letzteres spart teuren Radiergummi.

Und werft kein Pa?ief weg, das nur auf einer Seite
beschrieben ist! Beide Seiten

werden benutzt und die

Rénder ebenfalls !

Dies mag zwar teilweise etwas kleinlich wirken. Aber wie
sagt doch das Volk in seiner schlichten Schldue: ,,Auf Spa-
ren folgt Haben.®

Schon wieder was rt!
Wie sagt doch Volk inseiner )
schlichten Schldue? “Auf

Sparen folgt Haben!”

Wir lernen daraus:

Eiserne Sparsamkeit muss Teil der Unternehmenskultur
sein, an die sich die Mitarbeiter als oberstes Gebot zu hal-
ten haben. Verschwendung, auch im Kleinen, gilt es Ein-
halt zu gebieten.

Nun-wer den Pfennig
nicht ehrt, ist desTalers

[123]

Es kommt auf jeden Pfennig an

3.2 Steuern und Spenden vermeiden

Besonders unerfreuliche Ausgaben sind die Steuern, da
Ausgaben an den Fiskus ungenutzt verloren gehen. Folg-
lich tut Dagobert Duck alles dafiir, um die Steuerlast sei-
nes Unternehmens zu reduzieren — und ihm ist kein Trick
zur Steuervermeidung zu schade. [1106]

bes:
it an Sicherheit

Und wozu braucht ein Mann zwei
Bleistifte oder gar zwei Radiergummi?
Das méchte ich wissen.
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inlichkeit such an

Gustsy Gans ein Windbeutel ist und dsher - i i
T e ey ich habe. mich zu dieser Manahme

Bnah durch-
, weil ich dadurch nach 8120
romisch 7 Einkommensteuer-

Das Reduzieren von Ausgaben schlieBt das Reduzieren
der Spendentitigkeit mit ein. Entsprechend ist Dagobert
nicht dafir bekannt, oft und gerne die sprichwortliche
Spendierhose zu tragen. Er verteilt Spenden nach dem
Motto, dass diese Verschwendung seien und Selbstlosig-
keit in die Pleite fiithre. [31] [31]

Im_ wirkli Leben fahrt Selt i
garantiert zu einer Pleite und 4
sonst gar nichts.

7 S Sieh da, jemand hat schon 1 Taler
= gespendef, Offensichtich ein
- O

7




riber hinaus sollte alles dafiir getan werden, Steuern zu
vermeiden.

Ach jg, das Schwérmlein

“Kohlmeisen*! Jedes Jahr zur
Weihnachtszeit bitten sie um
eine Spende.

Meistens konnte
ich mich da raus-
halten.Riet den Damen
einen Schaufenster-
bumme! zy machen
oder ahnliches!

3.3 Sparsamkeit als Charakterzug

Dagobert Duck ist Geschiftsmann durch und durch, mit

Haut und Haaren, mit Fleisch und Blut. Folgerichtig re-

duziert er nicht nur die laufenden Kosten seines Unter-

nehmens, sondern ebenfalls seine privaten Ausgaben. Sein
[121] ,»Rasenmiher* verbraucht keinen Treibstoffs ...

Wenn Dagobert doch einmal Spenden und Geschenke A MR TERE e O
. . . . ' ICH IN DBERHAUPT KEIN 5
macht, dann verteilt er sie nicht ohne Hintergedanken, BENZIN

sondern kniipft diese hiufig an Bedingungen und
Erwartungen (vgl. Kapitel 1.10).

Ich erwarte dafar natdrlich, daf ihr mir
auch einen Gefallen tut.

BITTE HER!

[112]

Da soll ich dir wohl wieder
einmal unfter die Arme greifen?
Na schon! Wenn
mir einen Gefallen fust; kauf*
ich das Geschenk fr
_ die Kinder.

Wenn ich wissen will, wie Spst es ist,
kann ich des billiger haben.

Aber gewifb doch,
Herr Duck.Eine Hand
wascht die andere.

Ich erwarte selbstversténd-
lich, dan Sie das Material
dafur aus meinem Stein-

bruch

Wer ohne eine Gegenleistung eine Spende fordert, wird

WER VERSCHWENDET SCHON
GELD, UM BLUMEN ANZUPFLAN-

rausgeschmissen — hochkant. [39] ZEN 7 MAN KANN SIE NOR. thidie by ol sl
ANSCHAUEN, ABER NICHT ich ein Salatbeet Bhgeleg".
Fiihrt sich auf wie ein Ber- ESSEN. | Sich regen, bringt Segen
serker, wenn man ein paar sag’ ichimmer.
lumpige Tausen- )
der will! .

... und er vermeidet Ausgaben fir Arztbesuche.  [119]

Gehen Sie! Ich habe nur

Wir lernen daraus: 20t jemanden gewarter, 1 13
den hat wie ich

e n 0 einem Fal braucht nur einer zum Arzt
1 Ich spare dadurch das Honorar. Das ist ge-
wohniich nicht von Pappe.

Spendentitigkeit, die weder mit Hintergedanken noch mit
einem konkreten unternehmerischen Ziel getitigt wird, ist
als Verschwendung einzustufen und zu unterlassen. Da-

6 Als zusiitzlicher Bonus entfallen bei Dagoberts ,,Rasenmiher etwaige Recyc-
lingkosten, da er nach Ende seines Lebenszyklus verspeist werden kann. 33



Er entsagt den Freuden des Eisessens, des Kinolaufens,
des Angelns (zum Vergniigen), des Reisens (fir Urlaubs-
zwecke), des Badens am Strand sowie des Besuchs von
Tanzlokalen und Spielhéllen.

Du meinst, er

Ich bin der reichste Mann der Welt, un
mui reich

d
das entschadigt mich reichlich fur alle
Forfionien B die ich mi versagt
3t .

Ein Mann in deinermn Atter
mut slimahich Erfolg
haben -

&
S0 wie ich.

Zum Vergnligen angeln! Ich bin doch [49]
@in Playboy. A
(31]
(21] [119]
Hspe Gord. .&uch i Winrer bei hartem Frost Kurzent- Soviel ich & .
B e ee pacie vallco || SBiane | dat monsive Bouenens kit damit
incén wnd Lt e eroaks: ins Wasser geht.

Mag sein! Fir

solchen Firlefanz

habe ich nie Zeit
gehabt.

Auch reduziert er seinen Konsum und verzichtet bei-
spielsweise auf den Erwerb neuer Kleidung oder Automo-
bile, wenn es das alte noch tut.”

Wss heift Rafizahn'? ch gebe eben mein [105]
Geld nicht fir Fracks und &hnlichen
Firlefanz aus.

Die Freuden eines Kapitalisten liegen nun einmal nicht im
Kino, im Tanzlokal oder in der Spielhélle, sondern woan-

ders: [84] [122]

Leute, die Geld ausgeben, verstehen
nichts von den wahren Freuden eines
Kapitalisten.

7 Man sieht Dagobert immer wieder mit anderen Automobilen (z. B. in ,,Auf
groBem FuB leben®, [3]). Dies muss aber kein Widerspruch sein. So hat er sich
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Wir lernen daraus:

Ebenso wie die Sparsamkeit ein unverzichtbares Element
der Unternehmenskultur sein sollte, muss sie auch einen
personlichen Leitstern darstellen.

Ein Kreuzeriein mehr, zwei Kreuzer-
lein mehr! So wird man
langsam Millionar! »

. & [122]
Wer Kreuzer fiir Kreunzer spart, wird anf
lange Sicht zum Milliondr

G,

Es gilt, ebenso wie die unternehmerischen Finanzen, auch
die eigenen beisammenzuhalten und Kosten und Ausga-
ben strikt zu reduzieren. Insbesondere gilt es, allen Ver-
gniigungen zu entsagen und seine Freude im GenieB3en
des erworbenen Reichtums zu finden.

3.4 Sonderangebote

Besonders viel kann gespart werden, wenn etwas reduziert
oder kostenlos erworben wird. Wenig verwunderlich also,
dass Dagobert Duck einem Sonderangebot, einem Gratis-
geschenk oder einer kostenlosen Dienstleistung nicht wi-
derstehen kann. Eine gesunde Skepsis gegeniiber einem
kostenlosen Produkt hat sich Dagobert jedoch bewahrt.

Also, vielen Dank. !
Ich wollte, ich hate.
och

nen ein Frabegias da! Kostet Sie
plichtet Sie 7 nichfs!

und

8

Ich weils aus Erfahrung, dafb das, was nichts
koste?, Such mchts taugh. Abe joh werde
bel so einem Angebot immer schwach.
—

T, —
abatte und Gratis-Angebote stets willkommen

Insbesondere bei Gratisangeboten meldet sich jedoch zu-
verlissig Dagoberts ,,instinktives Misstrauen® (vgl. Kapi-
tel 2.4).

Sie sind eben ein gebildeter Mensch, Herr Duck, der alles sofort
versf‘jhf. Ihnen braucht man das nicht lang zu
erklaren.

Nur keine Schmeichelei!
Sie verleiten nur

beispielsweise vermutlich nach dem Unfall in ,,Das Autorennen®, [8], notge-
drungen ein neues Kraftfahrzeug zugelegt.



Dass Dagobert Sonderangebote zu seinem Vorteil auszu-
nutzen weil}, zeigt exemplarisch eine Episode, in der es
ihm gelingt, durch einen kleinen Trick ein bendtigtes
Pferd kostenlos zu leihen.

Vier Prerde jedes 7OKr. die Stunde, funf.
e o e smees
j ie Stunde.

Bevor Dagobert Duck einen Kauf oder eine Investition
tatigt, werden vorher alle Alternativen evaluiert, damit an-
schlieend die Entscheidung fir die kostengiinstigste ge-
troffen werden kann.

Aber ich hab’ mich nicht geandert. Ich denke nicht
daran, Flugscheine zu kaufen, wenn man kostenlos
zu Fulb marschieren kann.

Dagobert bleibt seinen Grundsdtzen stets tren

Wir lernen daraus:

Vor jeder finanziellen Ausgabe sollten alle Alternativen
betrachtet werden, damit die kostengiinstigste, idealer-
weise eine kostenlose, ausgewihlt werden kann. Sonder-
angebote und Gratisproben spielen bei einer Investitions-
entscheidung eine wichtige Rolle.

Letztlich ist es ein Vergniigen, durch einen Rabatt oder
durch geschicktes Verhandeln Geld zu sparen.

Siehst du hun ein, Donald, dafs

Fazit und Schluss

Dagobert Duck fihrt ein Unternehmen, das wie kein
zweites global aktiv und duBerst vielfiltig aufgestellt ist.
Ein Eindruck hiervon vermittelte Kapitel 1.9. Die Steue-
rung dieses Weltkonzerns ist mitnichten ein einfaches Un-
terfangen, sondern erfordert das sichere Beherrschen viel-
faltiger Techniken und Praktiken im Management und in
der Personalfithrung. Und so ist das Repertoire an Metho-
den, mithilfe derer Dagobert sein fantastisches Vermégen
anhdufte, erhilt, verteidigt und vergréBert, wahrhaft um-
fangreich. Das Erringen von Reichtum und das Fithren
cines globalen Konzerns erfordert aber auch einen gefes-
tigten Charakter mit den richtigen Ausprigungen, allen
voran den Willen zur eisernen Sparsamkeit und zur Geld-
vermehrung. Der Erfolg gibt Dagoberts Vorgehenswei-
sen Recht.

So macht man Geld, und wo erst Geld ist, ver-
mehrt es sich von selbst. Ein altes monetares
Gesetz!

Dagoberts Methoden, Strategien und Tricks sind in der
irdischen Literatur nicht unbekannt und ein aufmerksa-
mer Leser und Beobachter wird sie bei erfolgreichen Un-
ternehmern und Multimilliarddren wiederfinden: Die
Steuervermeidung, das Ausnutzen von Marktmechanis-
men, das Erreichen von gewichtiger Marktmacht und das
Vordringen in immer neue Mirkte, originelle Werbekam-
pagnen, eine iberdurchschnittlich hohe Arbeitszeit des
oberen Managements, das Pflegen guter politischer Bezie-
hungen und vieles weitere mehr. Dies alles ist Bestandteil
von Dagoberts Methodenkoffer, aber auch von dem an-
derer erfolgreicher GroB3konzerne, die sich dieser Mittel
und Wege bedienen — ebenso wie vieler weiterer Unter-
nehmen, die grof und erfolgreich werden mdchten.
Gleichwohl gibt es Aspekte, die in der gegenwirtig vor-
herrschenden Lehrmeinung anders bewertet werden. So
gilt beispielsweise der autoritire Fiihrungsstil als teilweise
tberholt. Dagobert wiirde das sicherlich anders einschit-
zen (vgl. Kapitel 1.4).

Aufgrund seines unzweifelhaften Erfolgs ist uns Dagobert
Duck ein Ansporn und ein Vorbild, wenn es gilt, den har-
ten Weg zu den Multimilliarden zu meistern. Der vorlie-
gende Ratgeber bietet deswegen, Dagobert Duck als Ide-
albild nehmend, Hilfsmittel sowie ein Sammelsurium an
Methoden, Taktiken und Tricks und er gibt Orientie-
rungspunkte, an denen der eigene Charakter ausgerichtet
werden kann. Es muss dabei jedoch ein jeder fiir sich
selbst entscheiden, welche Methode genutzt und inwie-
weit Dagoberts Erfolgsmodell fiir das eigene Streben nach
Fantastilliarden adaptiert wird.
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Hier z.B. meine erste selbstverdiente
Million! Ich kann sie hewst noch
nicht ohne Rihrung
betrachten!

Die 1. Million kann als Ampom zh weiterem eza/yz‘um dienen

Dagobert selbst hort nie auf, nach mehr und immer mehr
Reichtum zu streben. Fir ihn wie fiir viele weitere seiner
Mitstreiter gilt beim Erwerb des groBen Geldes, dass nie
genug davon angehduft werden kann und vielmehr der
Weg das Ziel ist. Insofern wiinsche ich Thnen, werte Le-
serinnen und Leser, beim Beschreiten des Weges zum ei-
genen Vermogen, sei er nun erfolgsgekrént oder nicht,
viel Freude.
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[79] ,,Donald Duck und sein reicher Onkel in Amerika®

in BL-WDC 19

]
| ,,Freitag, der 13. in BL-OD 19

] ,,Geistermusik® in BL-DU 4

] ,,Geld fillt vom Himmel* in BL-WDC 18
] ,,Geschrumpfte Millionen in BL-OD 20
| ,,Gliick und Glas“ in BL-OD 23

] ,,Griiner Salat™ in BL-OD 28

]

]

]

3

,,Die magische Mahntinte* in BL-OD 15
,Nordische Nichte* in BL-DO 3

,»Onkel Dagobert™ in BL-OD 1, S. 31
| ,,Onkel Dagobert” in BL-OD 1, S. 33
] ,,Onkel Dagobert“ in BL-OD 1, S. 43
102] ,,Onkel Dagobert” in BL-OD 1, S. 44
103] ,,Onkel Dagobert“ in BL-OD 1, S. 56
104] ,,Onkel Dagobert“ in BL-OD 1, S. 57
105] ,,Onkel Dagobert™ in BL-OD 2, S. 4
106] ,,Onkel Dagobert” in BL-OD 2, S. 9
107] ,,Onkel Dagobert” in BL-OD 2, S. 10

]
]
]
| ,,Onkel Dagobert” in BL-OD 1, S. 29
]
0
1

[108] ,,Onkel Dagobert* in BL-OD 2, S. 14

[109] ,,Onkel Dagobert* in BL-OD 2, S. 31

[110] ,,Onkel Dagobert* in BL-OD 2, S. 45

[111] ,,Reise in die Vergangenheit” in BL-OD 11

[112] ,,Rieselgold* in BL-WDC 37

[113] ,,Riesenameisen® in BL-DO 24

[114] ,,Riskante Geschifte* in BL-WDC 48

[115] ,,Schuster, bleib bei deinem Leisten® in BL.-OD 16
[116] ,,Segelregatta in die Stidsee® in BL-OD 14

[117] ,,Seines Gliickes Schmied* in TGDD 50

[118] ,,Seltene Miinzen® in BL-WDC 18
[
[
[
[
[
[
[
[
[
[

[ |

119] ,,Spall muss sein“ in BL-OD 21

120] ,,Unternehmen Inselfrieden* in BL-OD 5

121] ,,Verhingnisvolle Verkleidung* in BL-WDC 49

122] ,,Wehe dem, der Schulden macht“ in BL-WDC 17

123] ,,Weihnachten fiir Kummersdorf* in BL-DO 19

124] ,,Weihnachten in Entenhausen® in BL-DO 23

125] ,,Weihnachtstiberraschungen® in BL-WDC 27

120] ,,Wie gewonnen, so zerronnen in BL-WDC 15

127] ,,Wiedersehn mit Klondyke“ in BL-OD 4

128] ,,Wudu-Hudu-Zauber oder Ein Zombie geht durch
die Stadt“ in BL-DO 10

[129] ,,Wunder der Tiefsee* in BL-OD 26

[130] ,,Wunder der Tiefsee” in TGDD 59

[131] ,,Wundersamer Wahlkampf* in BL-OD 7

[

[

— ==

132] ,,Zahltag* in BL.-OD 2
133] ,,Zwei Streithihne® in BL-WDC 24

Ferner wird auf das folgende Kochbuch verwiesen:

[134] B. Janz, E. Gerstner, ,Das Kochbuch der
D.O.N.ALD.“, DDSH 58

Im Abschnitt 1.9 wird ein Beispiel aus Kapitel 5.3.1 des
folgenden Buches wiedergegeben:

[135] R. S. Pindyck, D. L. Rubinfeld, ,,Mikro6konomie®,
Pearson Studium, 2003

Appendix

Fir den Fall, dass Sie es nicht zu so viel Geld bringen soll-
ten wie Dagobert Duck, seien Thnen die folgenden Worte
des reichsten Mannes der Welt ans Herz gelegt:

,,Kein Mensch ist arm zu nennen, der ab und zu tun kann,
was ihm Spal3 macht.*

Pah, Narrengeschwéatz! Kein Mensch ist
arm zu hennen, der ab und zu tun
kann, was ihm Spa> macht.

Dagobert Duck muss es ja wissen...
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